


Les points clé   
pour vous faire réussir

Chez SoCoo’c, nos Kitcheners 
accompagnent chaque client avec 
enthousiasme afin de créer avec eux  
des cuisines astucieuses, toujours  
dans la tendance et dans le respect  
du budget ! Pour cela, ils répondent  
à une promesse forte : remettre un 
projet bien ficelé dès le 1er rendez-vous 
avec plan, vues 3D et devis détaillé. 

Un plan 
média 
d’ampleur ! 

Des cuisines 
fabriquées 
en France

Une marque 
connectée 
et innovante

SoCoo’c, une enseigne  
pas comme les autres !  
Depuis 2007, SoCoo’c fait bouger les lignes 
de son marché en dédramatisant et en simplifiant 
l’achat d’une cuisine. Notre raison d’être :  
rendre accessible la cuisine de spécialiste  
au plus grand nombre.

Bénéficiant de l’outil industriel moderne 
et performant du Groupe Fournier, 
nous imaginons et fabriquons toutes 
nos cuisines en France, dans nos usines 
situées en Haute-Savoie. Un vrai atout 
pour maitriser le coût de nos cuisines 
et s’assurer de leur qualité. En moins de 20 ans, 

SoCoo’c est devenu 
la 4e enseigne en taille 
de réseau sur le marché
de la cuisine équipée.
 Avec plus de 15 ouvertures  
par an, on continue de 
voir grand pour atteindre,  
à terme, les 300 magasins !

Plus de 80 
opportunités

en France



Le bon profil,   
c’est d’abord le vôtre.  
Ouvrir son magasin avec SoCoo’c,  
c’est avant tout signer pour une aventure 
humaine et rejoindre une grande famille 
composée de plus de 200 magasins et de 
toutes les fonctions supports de l’enseigne 
qui vous accompagne au quotidien.

Nous recherchons des personnes  
qui ont envie d’entreprendre avec succès. 
À la tête de votre magasin SoCoo’c,  
vous serez dirigeant d’entreprise  
et manager d’équipe, mais aussi  
un véritable commerçant !

Vous accompagnerez vos clients 
dans la réalisation de leur cuisine 
grâce à votre équipe de Kitcheners. 
Vous serez garant de leur totale 
satisfaction, de la conception jusqu’à 
l’installation… Et même après !  
De quoi vous épanouir en tant 
qu’entrepreneur, avec un concept 
“clé en mains” proposé par une 
enseigne aux nombreux atouts !

80 %
de nos équipes 
ne viennent pas 

du monde  
de la cuisine

A vos côtés pour vous accompagner  
tout au long de votre projet, nous vous 
accompagnons dans toutes les étapes avant 
l’ouverture : de la recherche du local au 
recrutement, en passant par la formation  
et les actions de communication. Nos équipes 
se mettent en quatre pour assurer la réussite 
de votre magasin dès l’ouverture. Nous  
vous suivons également tout au long de votre 
aventure entrepreneuriale : réunions régionales,  
formation continue, analyse des performances, 
événements internes, challenges commerciaux…

Comme quoi 
on a pas besoin 
de tout savoir 
pour réussir dans la vie.



On rentre 
en contact ?
Envoyez-nous un email !

60k€
Apport 

minimum

300k€
Investissement 

global

15k€
Droits 
d’entrée

6 %
Rentabilité 
moyenne

3 ans
Retour sur 

investissement

2,2M€
CA moyen 

d’un franchisé

Un concept 
qui a fait 
ses preuves

Les chiffres 
pour investirAprès une carrière en tant 

qu’agent général dans les 
assurances, j’ai eu envie, 
arrivé à 40 ans, de changer 
d’air. J’ai étudié différents 
modèles économiques, dont 
le secteur de la franchise  
et j’ai découvert SoCoo’c. 
C’était important pour moi 
de rejoindre une enseigne 
adossée à un groupe 
familiale car je souhaite 
m’investir avec mon 
franchiseur sur le long terme.

Ce que j’ai beaucoup 
apprécié chez SoCoo’c,  
c’est le concept de cuisiniste 
nouvelle génération où tout 
est fabriqué en France, c’est 
un gage de qualité. Quant à 
leur accompagnement, sans 
faille, il me permet de piloter 
aujourd’hui efficacement 
mon entreprise basée  
à Chartres.”

Cédric Masse, 
Franchisé SoCoo’c 
à Chartres

Parole 
de franchisé !   

“ 

Les chiffres qui comptent


