les outils numériques
‘m S

Capital Explorer en 7 points

Appréciez le surdoué des logiciels de GP
Le 360° du cabinet

La solution réglementaire et métier « réellement intégrée et.automatisee » !




Vous découvrez Capital Explorer, vous testez, vous vous promenez librement entre les écrans, vous cherchez a étre a
I'aise, vous cherchez des réponses a vos attentes... Mon DER, ma Lettre de mission, mon simulateur immobilier, un
Agrégateur, ah et oui, un « vrai » Bilan patrimonial...

Mais aussi peut-étre, un Web client séduisant, des fonctions d’extraction CRM sur la clientéle, les prospects, sans
oublier une synthése de la réglementation sur tous les dossiers, y compris ceux de collaborateurs ou de mandataires.

Et tient, s'il y avait une automatisation compléte de la production du Rapport d’adéquation avec vos fiches produits
concernant la gouvernance et le « marché cible » ! Qu’en dites-vous ?
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7 étapes a ne pas louper!

1. Le CRM complet de suivi clients /
prospects

2. L’agrégateur « maison » qui importe
et suit tous vos contrats

3. Le magnifique parcours clients
« du DER a I'’Adéquation »
... 100% automatisé,
la « M4D » en prime !

4. Les simulateurs métiers qui vous
assistent pour le conseil et la vente

5. Les fonctions WEB qui donnent a
votre cabinet puissance métier et
image soignée

6. Les+
Signature élec., agrégation comptes

externes, fonction LEAD

7. Ladoc, la formation et I'assistance
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1/7 —le CRM

Points clefs :

Importation de vos bases de données
* Vos fichiers persos
* Harvest O2S, Big
*  Manymore Prisme

Création et gestion des clients
* Personne physique
* Personne morale

Filtre pour extraction
* Typologie client
*  Critéres pour e-mailing

Suivi de la complétude réglementaire
du cabinet
* Par collaborateur
* Globalement pour tous les
collaborateurs

Gestion des hiérarchies d’accées
* Réseaux
* Manager / Collaborateurs
* mandataires

Mémento Assistance
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2 / 7 —I'Agrégateur

Points clefs :

* Il digére tous les formats : Penelop,
V1, texte, ...
* Il agrege
* Assurance-vie & PER ass-vie
» Contrat de capitalisation
«  Epargne collective
* Les SCPI et les comptes titres sont
en cours
* |l est 3 fois moins cher que notre
concurrent Harvest
* Fonctions de recherche au sein de
tous les supports de vos contrats
agréges
» Par fonds
* Par performance
» Intégration automatique des contrats
au sein du Bilan Patrimonial
* Impression « Rapport de gestion »

» Précision d’'importance... il appartient
aAMC!
» Pas de partenariat douteux
* Nous le maitrisons, en assurons
la maintenance
* Nous le faisons évoluer sur
demandes
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Points clefs :
* Un must, unique !!!

 Du DER a 'Adéquation un parcours
sans faute, simple, 100% automatisé
* Tous les doc réglementaires
* Un «vrai » bilan patrimonial
intégré
* La Méthode 4D en soutient
génial au conseil et a la vente
¢ Un Rapport d’adéquation qui
intégre automatiquement vos
fiches produits (livré 23/10)

* Unlien direct avec le Web client,
I'Espace Conseil qui communique
avec le prospect ou le client

* Une intégration parfaite de la
signature électronique
> les documents signés sont
« rangés » automatiquement dans la
GED de chaque client
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4 /7 —les Simulateurs métier ogane ;.

Points clefs :
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5 / 7 —Les fonctions WEB oganc ;...

Points clefs : CabS™

............ ~ 2
Jean-Pascal AMIGUES ﬁ— v
Tout d’abord un Web client nommé S -
. A mtedsenarcal Mon foyer Men inventaire patrimonial

« Espace conseil » ST ISTRTS (PR ——————
» Toute la saisie réglementaire y figure

> Sous-traitance au prospect

> Validation par le client @

. L, . Mes contrats ?

* Une GED collaborative sécurisée Bemmeniilivoommnoioms i samaneil
 La présentation de tous vos contrats | Momerenl o MesemeaE

a gr é g é S simple et comprehansibe
* Des simulations simples et ludiques

. . . . Mes projets

Ensuite, un lien direct avec votre fiche A NS
client : tout communique avec votre Mes documents Mes simulations
Dossier client ! SRS ——

] . Obtenez des solutions patrimoniales en
Mais aussl, | agregation des comptes réponse a vos projets en 4 étapes.
externes : toutes les banques et autres
placements du client qui ... Arrivent tous

seuls dans votre Bilan patrimonial !

Et pour terminer la fonction LEAD, qui, Ca bso

bien positionnée sur votre site web ou CABINET DU SUD-OUEST
celui d'un partenaire, vous amenera sur Cabso
I'assiette des prospects tout chauds !




Explorer
Points clefs - Document d'entrée en relation de mon cabinet

* L'importation de vos datas personnelles, Arattention de
et celles d’'Harvest et Manymore (L RS Y Referenc(i] Gvite | Referents 1 renom | Referentsi1Lom JE 0
» La personnalisation libre de tous vos Réalisé le QIR oar votre conseiller
documents réglementaires
» Plus de 30 simulateurs « métiers » si
indispensables au conseil et a la vente = —
] B et
* Une fonction de création de vos
portefeuilles titres et UC
* Une intégration parfaite de la signature
@: @ . Nouvecué\ ’ﬁml’i d @

électronique
(... Certes, pas encore aussi bon marché que nous le —— SRR i o
souhaiterions, mais on y travaille !) p—; E— :

* La connexion a votre agenda

» Des fonctions d’extraction pour mailing
ou ciblage clientele

» Et, ... la gentillesse et la disponibilité de
nos équipes pour vous former et vous
assister !



7 / 7 - la Doc et I'Assistance ogane ;.

Points clefs :

X Nouvelle demande

Mémento Assistance

* Une assistance en ligne directe par

* Objet de votre demande

chat
> vous étes prévenu par mail de AaslaloncersHer
I'arrivée de la réponse
* Message
* Un Mémento qui contient « tout ce I3 EviEv
qu'il faut savoir en gestion de AvB ] WO EEIE
patrimoine »
> 1800 pages S’” VOus pla'l‘t J'ai besoin de vous pour comprendre le calcul de succession et pour prouver 3

mon client le bien-fondé de mes solutionsl

> mise a jour permanente

* Un manuel d'utilisation de 80 pages. S T— Mémento

» Des vidéos D
. .

« Une FAQ régulierement enrichie | e—

@ Capital Explorer 7.1
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Capital Explorer

www.amcsa.fr
05.62.47.47.90

Nota bene : AMC est « propriétaire » de toutes les fonctions métier de Capital Explorer. Agrégateur, CRM, Bilan
patrimonial, simulateurs, fonctions web client et Lead.

Ceci est votre garantie d’'un service pérenne, au juste prix, sans risque de rupture de partenariat. Ainsi, notre maitrise
et notre propriété des fonctions sont votre garantie de notre capacitée a les faire évoluer, et a vous écouter.




