
PACK COMMERCIAL

2 jours

210 €

Objectifs

  Analyser son positionnement sur le marché 
pour se démarquer de ses concurrents et 
gagner de nouveaux clients

  Choisir des actions commerciales adaptées 
et s’approprier des outils de communication 
pour booster ses ventes

  Choisir le meilleur circuit de distribution 
et appréhender les différentes possibilités 
du Web

Ce projet est cofinancé par le Fonds
social européen dans le cadre
du programme opérationnel national
«Emploi et Inclusion» 2014-2020

Financement possible par  
le compte personnel formation



 Loire-Atlantique 02.51.13.83.22 entreprises44@artisanatpaysdelaloire.fr

 Maine-et-Loire 02.41.22.61.42 entreprises49@artisanatpaysdelaloire.fr

 Mayenne 02.43.49.88.72 entreprises53@artisanatpaysdelaloire.fr

 Sarthe 02.43.74.53.61 entreprises72@artisanatpaysdelaloire.fr

 Vendée 02.51.44.35.20 entreprises85@artisanatpaysdelaloire.fr

  PowerPoint, documentation

  Exercices et mise en pratique

  Ordinateur + Internet

  Aucun prérequis nécessaire

MÉTHODES ET MOYENS
PÉDAGOGIQUES

Programme de la formation

1   Trouver ses clients en étudiant son marché et en se démar-
quant de ses concurrents :

• Étudier son marché

• Clarifier et sécuriser son projet commercial

• Prospecter et valoriser son offre

2   Créer ses outils de communication adaptés à son entreprise et 
valoriser son identité dans sa stratégie commerciale

3   Choisir son (ses) circuit(s) de distribution, définir son juste prix 
et son coût de revient...

4   Cibler les actions commerciales les plus adaptées à ses clients

5   Faire du Web 2.0 un atout pour le développement de son 
activité

Modalités et délais d’accès 
La formation et le rdv avec un conseiller expert se déroulent 
dans les locaux de la CMA au plus proche de chez vous.

Sur inscription. Calendrier des formations consultable sur 
www.artisanatpaysdelaloire.fr

Possibilité de suivre également ce module en distanciel.

Modalités d’évaluation 
Qcm-Quizz • Cas pratique • Questionnaire de satisfaction

Le plus de la formation

   1  rendez-vous conseil après la formation

   1 à 4 demi journées de suivi après l’installation

Retrouvez nous aussi sur
www.artisanatpaysdelaloire.fr

PRÉREQUIS

Nos locaux sont accessibles  
aux  personnes en situation  
de handicap


