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AFFAIRES VENDUES
par ICF

 Référence  Activité  Région  Prix
265937 Ambulances - Taxis 10. Pays d’Othe 350 000 €

251835 Boulangerie - Pâtisserie  38. Entre Grenoble et Lyon 118 000 €

266773 Coiffure Mixte 60. Proximité Pont-Sainte-Maxence 30 000 €

392548 Salon de thé 75. Paris 1 000 000 €

265385 Taxi - Transport de personnes 08. Axe Reims/Rethel 165 000 €

265559 Centre de lavage auto 21. Axe Dijon/Beaune 400 000 €

390735 Supérette  36. 11 km de la Châtre 145 000 €

390713 Garage mécanique - Agent Ford 13. La Ciotat. 490 000 €

391520 Agence de voyages - Animations culturelles  75. Paris  60 000 €

388927 Fabrication et négoce saumon fumé 49. 30 km Nantes 120 000 €

265588 Supérette 74. Thonon-Les-Bains 125 000 €
267866 Café - Thé - Torréfaction et vente 92. Neuilly-sur-Seine 27 000 € 
387209 Hôtel** - 7 Nos - Restaurant - Bar Lic IV 26. 20 km Valence 150 000 €

265322 Garage mécanique - Vente VN/VO - Carrosserie… 69. Nord/Est Lyon 260 000 €

177010 Vente et location - Matériel médical 92. Rueil-Malmaison 240 000 €

177056 Recouvrement de créances 31. Toulouse 150 000 €

141139 Conditionnement étiquetage bouteilles de cognac 16. Cognac 160 000 €

177244 Sécurité - Alarme - Vidéosurveillance… 33. Aquitaine/Gironde 240 000 €

394854 Nettoyage - Services 68. Banlieue de Mulhouse  500 000 €

389093 Alimentation générale 63. Village d’Auvergne 95 000 €

390744 Supérette  - Livraison - Relais colis 58. Agglomération Nevers 48 000 €

266407 Hôtel**- 12 Nos 45. Centre sous-préfecture 45 000 €

En optant pour nos 
services vous capitaliserez 
sur des années d’expertise 
et d’accompagnement de 
commerçants et d’artisans, 
vendeurs de leur affaire, 
et bénéfi cierez de services 
adaptés dans ce processus 
long et diffi cile qu’est 
la transmission de votre 
affaire.

cession commerce
une marque du groupe ICF
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 Faites-vous assister
Pour préparer et accompagner votre 
cession, notre service clientèle vous 
propose des services à la carte :

• Dossier d’évaluation
• Dossier de vente
• Documentation
• Des conseils
• Dossier de crédit
• Information juridique

 Défi nissez et justifi ez 
votre prix 
Pour réaliser votre vente 
dans les meilleurs délais un conseiller 
spécialisé dans la transmission 
de commerces ou d’entreprises 
de votre région vient sur place, 
étudier votre projet (estimation, 
dossier de fi nancement…).

 Une communication 
effi cace
Dans notre magazine 
repérez rapidement l’affaire 
qui vous intéresse : par secteurs 
d’activité par région et/ou par prix.

 Un espace privilégié
Le site cession-commerce.com est 
un espace privilégié pour permettre aux 
futurs acheteurs de reprendre dans les 
meilleures conditions.

130 000 connexions/mois. 
Controle OJD et 400 000 pages vues.

 Un espace acheteur
Avec cession-commerce.com, les ache-
teurs se sentent chez eux et trouvent toute 
l’aide et l’information nécessaire à la mise 
en œuvre de leur projet de reprise ; c’est 
donc tout naturellement que leur intérêt 
se portera sur les annonces sélectionnées 
par cession-commerce.com

 Un espace personnel
Nos acheteurs peuvent suivre le traitement 
de leurs demandes, modifi er leurs coor-
données et leurs critères de recherche, 
s’inscrire aux alertes e-mails ou encore 
télécharger les dossiers de présentation 
de certaines affaires.

 Moyen
Tous les moyens sont mis en œuvre pour 
qu’un repreneur ne rate pas une annonce 
susceptible de l’intéresser.

En effet, lors de la défi nition de son profi l 
sur notre site, un acheteur à la possibilité 
de s’inscrire aux alertes e-mails et donc 
de recevoir, chaque jour, les annonces qui 
l’intéressent.

 Espace fi nancement
Permet à nos internautes de déposer facile-
ment une demande auprès de nos banques 
partenaires.

 Sélection d’annonces
Tout acheteur reçoit systématiquement 
une sélection d’annonces correspondant à 
ses critères dès son inscription.

DES MOYENS
pour mieux communiquer

DES SERVICES
pour vous accompagner

 Engagement N°1
Des moyens pour faire connaître 
votre offre de vente :

Icf, c’est aujourd’hui :

Les sites www.cession-commerce.
com et www.cession-affaire.com spé-
cialisés dans la transmission de fonds de 
commerces et d’entreprises constamment 
optimisés et référencés.

Le magazine historique ICF l’Argus des 
Commerces et des Entreprises diffusé 
sur l’ensemble du territoire national ;

Le magazine Franchise Magazine et son 
site internet.

Une présence sur le marché du Benelux 
avec des magazines et des sites internet 
spécifi ques.

Une participation à tous les grands salons 
parisiens et régionaux spécialisés dans la 
reprise et la création d’entreprises. alors, 
jouez sur toute la gamme ICF pour présen-
ter votre affaire.

 Engagement N°2
L’appui et la crédibilité d’un grand 
groupe

ICF n’est pas une société isolée agissant 
localement au gré de ses seuls intérêts à 
court terme.

ICF fait partie d’un grand Groupe de com-
munication et de services de plus de 3 000 
salariés, connu et apprécié d’un public pro-
fessionnel exigeant.

Cette appartenance exige d’ICF une 
rigueur que nous mettons au service de 
nos clients.

 Engagement N°3
Une équipe de spécialistes dans votre 
région

ICF fait appel à une équipe de spécialistes 
formée aux techniques de la transmission 
de commerces et d’entreprises.

Organisée par région, elle maîtrise les spé-
cifi cités locales.

 Engagement N°4
La sécurité d’une assistance effi cace

Notre SAV a pour mission de conseiller et 
d’épauler ses adhérents tout au long de la 
durée de nos contrats.

Avec ses différentes options le SAV 
garantit

Un contact permanent personnalisé.

Une assistance pour le montage des dos-
siers de fi nancement.

L’accès à notre centre de documentation 
administrative, fi nancière, juridique et fi scale.

LES ENGAGEMENTS
cession-commerce.com

Plaquette-cession.commerce.indd   4-5 12/01/16   12:28


