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VERTICALLS ?

Une solution, en ligne, de visioconférence dédiée aux équipes commerciales

pour:

Faire gagner du temps a vos commerciaux (environ 5h/semaine)
Rendre la collecte d’information plus qualitative pendant les rendez-vous

Ameéliorer la methodologie de vente en collaboration avec le marketing

Analyser et suivre la performance de vos commerciaux



Fonctionnalités & specs.




VOTRE MARQUE AU CCEUR DE VOS VISIOS

Verticalls

Masquer
The virtual selling platform

Votre logo

votre

LOGO

L'écran d'accueil de votre client a vos couleurs.

L'acces est réservé aux personnes ayant le lien et un email d'invité.
Choisissez un Iogo, une couleur... (pas de téléchargement ni d'installation, un simple lien web)



UNE INTERFACE OPTIMISEE POUR LA VENTE

Prix/Budget

Pendant le call, vos commerciaux accedent a I'ensemble des outils de Verticalls sans perdre le focus.
En plus des outils classique (chat, partage d'écran..) vos commerciaux peuvent prendre des notes,
enregistrer la conversation avec des marqueurs et évaluer le niveau d’intérét de votre cible..



DES PRESENTATIONS FLUIDES

d WO 2021 17:50
=

Votre marque au cceur de vos visioconférences

Il suffit de sélectionner une
présentation, un slide et d'activer la
projection (plus besoin de partage d'écran).

Lors de la projection vous pouvez
utiliser un pointeur virtuel,

Projeter vers les participants

. a la fin de la projection vous décidez
s o o v pam— si votre interlocuteur peut
B e récupérer la présentation.

Prix/Budget




GAIN DETEMPS POURVOS COMMERCIAUX

Gestion

CRM w HubSpot
v @ Salesforce

cav MA@ Zoho

Verticalls est compatible avec Salesforce,
HubSpot, Pipedrive et Zoho, nous pouvons
aussi intégrer votre CRM.

Une fois connecté vous pouvez inviter vos
interlocuteurs depuis votre CRM,
a la fin du meeting toutes les informations
récoltées sont synchronisées !

Vos commerciaux gagnent 5h par semaine



UN TABLEAU DE BORD COMPLET

(O] Votre essai de labonnement ‘Growth' se termine dans 5 jours, Choisir votre abonnement

Verticalls

Pour bien démarrer
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Gestion des meetings passés et a venir et Despbeare 8-:- L’TJ
acces aux rapports |nteraCt|f$ : \ Invitez des collaborateurs Ajoutez une présentation Ajoutez un argumentaire

Annuaire des contacts des meetings O
 —

et de leur historique. : e
9 Contacts Meetings analytics Vos prochains meetings

Gestion des questionnaires client, arguments, e 1 _ Qs 5_ * 1] OOh_Q1 E;::ﬁ':\};j\rlain :
présentations et fiche concurrents . Ressources Mastings nvles Teerviio
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nalytics
Management du compte entreprise, des  — =
intégrations et des rdles. fesen
[¢]
jeudi vendredi samedi dimanche lundi mardi Aujourdhui
. . s -9 Créer un meeting
Gestion du profil utilisateur. ~——» é
Franck A. Présentations Checklists Mise & jour

29 juin 2021
Ajoutez des présentations afin

de pouvoir les projeter pendant Ajoutez des checklists afin de ne
votre visio mais aussi les rien oublier de demander ou de

transmettre a vos participants vérifier pendant vos meetings.

Ajout de la connexion & Zoho CRM

Verticalls - Démo : calendly.com/franckauza | (+33) 664 181 010 | franck@verticalls.com | www.verticalls.fr




COLLECTE DES BONNES INFORMATIONS

x Editer une checkist
Prospect FR

1 Vous utilisez la visio pour vendre ? Cases & cocher

oui

non

Ajouter une option

2 Vous avez une CRM ? Cases & cocher

Hubspot
Salesforce
Pipedrive
Zoho

Non

Ajouter une option

3. Vous avez combien de commerciaux ? Texte court

Créez autant de questionnaires client que vous le souhaitez en fonction de vos cibles
Vos commerciaux n‘ont plus qu’a renseigner les réponses pendant le call sans perdre le focus sur la discussion
Des données qualifiées pour votre Marketing

Verticalls - Démo : calendly.com/franckauza | (+33) 664 181 010 | franck@verticalls.com | www.verticalls.fr




DES ARGUMENTS POURVOS COMMERCIAUX

e Renseignez vos arguments pour que
vos commerciaux répondent de fagon

S optimal aux objections de vos cibles

Nous intégrons un suivi hebdomadaire dans notre offre
Le setup est inclus

Vous pouvez vous désengager a tout moment

Avec un simple mot clé les arguments
s'affichent pendant le call

Mettez a disposition de vos
commerciaux des présentations et
documents de vente toujours a jour.

Vos commerciaux affichent en 1clic les

présentations et documents pendant

I"appel,
vos contacts peuvent les récupérer
simplement.

Verticalls - Démo : calendly.com/franckauza | (+33) 664 181 010 | franck@verticalls.com | www.verticalls.fr




LA VEILLE CONCURRENTIELLE INTEGREE

x Fiches concurrent
MNom du concurrent®

Zoom

Information

appli de visio mainstream

ecosystéme d'apps complet
reconnu
le prix seul

americain

ne respecte pas le rgpd

pas d'analyse de perf des équipes ou ressources
le prix avec les apps

Note des commerciaux

ils viennent de lancer Zoom events

Renseignez les fiches concurrents
pour que vOos commerciaux se
positionnent et puissent appuyer sur
vos points forts

Pendant le rendez-vous ils peuvent
également ajouter des notes sur les
fiches ce qui vous permet ensuite de les
maintenir a jour pour I'ensemble de vos
équipes.

Verticalls - Démo : calendly.com/franckauza | (+33) 664 181 010 | franck@verticalls.com | www.verticalls.fr




DES RAPPORTS DE MEETINGS

X Rapport du meeting
Actions

o Tous

c Présentation

c Note écrite

o Evaluation

@ crecuist

D Enregistrement

() Messages du chat
{) Divers

Participants (2)
Présents

|
@ -

o (8. Auzanneau Franck

franck@goomeo.com

| 2
o Jagueneau Clarisse
clarisse@inflexia.com

Clarisse x Franck
3 sept. 202114:30

) Début du meeting

Jagueneau Clarisse rejoint le meeting

S
" Auzanneau Franck réactive son micro

Auzanneau Franck écrit une note

Auzanneau Franck demande a enregistrer le meeting

Jagueneau Clarisse accepte [enregistrement du meeting

Auzanneau Franck écrit une note

Auzanneau Franck écrit une note

Auzanneau Franck écrit une note

Auzanneau Franck affiche le slide N1 de la présentation:
verticalls_pres_fr.pptx

Auzanneau Franck affiche le slide N°*2 de la présentation:
verticalls_pres_frpptx

Auzanneau Franck affiche le slide N°3 de la présentation:
verticalls_pres_frpptx

Auzanneau Franck affiche le slide N*4 de la présentation
verticalls pres frootx

Synchroniser avec le C

Checklists (1)

Prospect FR

* X x

*rRGPD*

1. Vous utilisez la visio pour vendre ?

oul

2. Vous avez une CRM ?

Salesforce

3. Vous avez combien de commerciaux ?
10

4, Vous utilisez quel outil de visio ?

Zoom

5. Vous utilisez des apps ?

non

Enregistrements (1)

Vendredi 3 Septembre 202115:42

00 QAN 0 Om
.0(100

Conversation

verticalls
Risnvenus dans votre meeting

* compliant *

{al«ﬁu

0103:40

Retrouvez directement tout I'historique des meetings de vos équipes.
Vos commerciaux peuvent écouter I'enregistrement de la conversation et compléter leurs notes si besoin.

Verticalls - Démo : calendly.com/franckauza | (+33) 664 181 010 | franck@verticalls.com | www.verticalls.fr




UNE ANALYSE DES MEETINGS

e T & e B &7,
Gheckiets Améliorer la qualité des meetings 0 Améliorer la productivité
v ST EEE e G Consultez I'analyse de I'activité de
Sl PRI b . S “ votre équipe et suivez les
G - S recommandations pour améliorer
- des meeth Répartition du temps par slides .
D e — votre script de vente.
- des mestl Détails de futilisation des sl Slide n" 10
R o el ,

Améliorer les res!

Vos outils de vente sont analysés
dans le détail pour les améliorer.

. 10002
¢ -
£ 0
A - 3a3% oo
- g 1 8%
o= - 00:00.02
B - 333%
——as%
| | - s3%
i 1 69%
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Roadmap & prochaines étapes




A découvrir prochainement

‘ Temps de conversation de chaque interlocuteur (Octobre 2021)

Transcription et Analyse de la conversation (Q4 2021)
Al Powered ‘
Analyse du taux d’attention (Q12022)

Verticalls - Démo : calendly.com/franckauza | (+33) 664 181 010 | franck@verticalls.com | www.verticalls.fr
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