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VERTICALLS ?

Une solution, en ligne, de visioconférence dédiée aux équipes commerciales 
pour:

• Faire gagner du temps à vos commerciaux (environ 5h/semaine)

• Rendre la collecte d’information plus qualitative pendant les rendez-vous

• Améliorer la méthodologie de vente en collaboration avec le marketing

• Analyser et suivre la performance de vos commerciaux



Fonctionnalités & specs.
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Choisissez un logo, une couleur…

L’écran d’accueil de votre client à vos couleurs.

VOTRE MARQUE AU CŒUR DE VOS VISIOS

L’accès est réservé aux personnes ayant le lien et un email d’invité.
(pas de téléchargement ni d’installation, un simple lien web)
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Pendant le call, vos commerciaux accèdent à l’ensemble des outils de Verticalls sans perdre le focus.
En plus des outils classique (chat, partage d’écran..) vos commerciaux peuvent prendre des notes,

enregistrer la conversation avec des marqueurs et évaluer le niveau d’intérêt de votre cible .
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UNE INTERFACE OPTIMISÉE POUR LA VENTE
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Il suffit de sélectionner une 
présentation, un slide et d’activer la 
projection (plus besoin de partage d’écran).

Lors de la projection vous pouvez 
utiliser un pointeur virtuel,

à la fin de la projection vous décidez 
si votre interlocuteur peut 
récupérer la présentation.
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DES PRÉSENTATIONS FLUIDES
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Verticalls est compatible avec Salesforce, 
HubSpot, Pipedrive et Zoho, nous pouvons 

aussi intégrer votre CRM.

Une fois connecté vous pouvez inviter vos 
interlocuteurs depuis votre CRM,

à la fin du meeting toutes les informations 
récoltées sont synchronisées !

Vos commerciaux gagnent 5h par semaine

GAIN DE TEMPS POUR VOS COMMERCIAUX
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Un tableau de bord complet

Gestion des meetings passés et à venir et 
accès aux rapports interactifs .

Annuaire des contacts des meetings
et de leur historique.

Gestion des questionnaires client, arguments, 
présentations et fiche concurrents .

Analyse des performances de l’équipe.

Management du compte entreprise, des 
intégrations et des rôles.

Gestion du profil utilisateur.

UN TABLEAU DE BORD COMPLET
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Créez autant de questionnaires client que vous le souhaitez en fonction de vos cibles
Vos commerciaux n’ont plus qu’a renseigner les réponses pendant le call sans perdre le focus sur la discussion

Des données qualifiées pour votre Marketing

COLLECTE DES BONNES INFORMATIONS
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Renseignez vos arguments pour que 
vos commerciaux répondent de façon 
optimal aux objections de vos cibles

Avec un simple mot clé les arguments 
s’affichent pendant le call

DES ARGUMENTS POUR VOS COMMERCIAUX

Mettez à disposition de vos 
commerciaux des présentations et 

documents de vente toujours à jour.

Vos commerciaux affichent en 1 clic les 
présentations et documents pendant 

l’appel,
vos contacts peuvent les récupérer 

simplement.
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Renseignez les fiches concurrents 
pour que vos commerciaux se 

positionnent et puissent appuyer sur 
vos points forts

LA VEILLE CONCURRENTIELLE INTEGREE

Pendant le rendez-vous ils peuvent 
également ajouter des notes sur les 

fiches ce qui vous permet ensuite de les 
maintenir à jour pour l’ensemble de vos 

équipes.
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Retrouvez directement tout l’historique des meetings de vos équipes.
Vos commerciaux peuvent écouter l’enregistrement de la conversation et compléter leurs notes si besoin.

DES RAPPORTS DE MEETINGS
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Consultez l’analyse de l’activité de 
votre équipe et suivez les 
recommandations pour améliorer 
votre script de vente.

Vos outils de vente sont analysés 
dans le détail pour les améliorer.

UNE ANALYSE DES MEETINGS
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Roadmap & prochaines étapes
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A découvrir prochainement

Temps de conversation de chaque interlocuteur       (Octobre 2021)

Transcription et Analyse de la conversation

Analyse du taux d’attention
AI Powered

(Q4 2021)

(Q1 2022)



Démo ?
(+33) 664 181 010 | franck@verticalls.com 
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MERCI !

Avec le soutien de


