
Ensemble, visons haut et osons !

KP-DP, UNE SOCIÉTÉ DE SERVICES ET DE CONSEIL 
POSITIONNÉE SUR LES MÉTIERS SUPPORTS AUX ENTREPRISES

Nos Atouts :

- 15 ans d’expériences

- Une équipe de spécialistes aux             

multiples expériences

- Intégration, adaptation

- Compréhension de votre ADN

- Suivi des missions, résultats

- Rapidité de réponse

- Partenariat avec nos Clients

Vous souhaitez améliorer la performance de votre 

entreprise ?
Piloter la solvabilité ? 

Maîtriser la situation financière ?

Professionnaliser vos achats ?

Flexibiliser vos besoins à la mission ou à la tâche, grâce à 

nos compétences transversales

2 missions actuelles

Achats de services, IT, prestation, études… externalisés vers KP DP, au coup par coup 

- Analyse du besoin, consultation, dépouillement, négociation, contractualisation

Contrôle de gestion : Conseil au dirigeant sur la gestion de ses objectifs financiers

- Définition des objectifs / suivi financier

- Marge, coût complet, gestions des contrats, coûts fixes

- Plan de convergence, conseil, optimisation des coûts, suivi des actions

, grâce à 



SECTEUR

• Secteur industriel (automobile, 

pharmaceutique, aéronautique et 

spatial, sidérurgie…)

• Secteur Public

RAPIDITE

• Nous répondons à vos demandes 

en moins de 48h

• Rapidité opérationnelle 

KP- KP Nouvelle Aquitaine

49bis, rue de plein Soleil

33320 LE TAILAN MEDOC

yannick.vanpeperstraete@kp-dp.fr

Tél : 07 71 55 06 03

KP- KP
3 rue Antoine Lavoisier

Zone « Le Perget »

31770 COLOMIERS

T 05 61 39 83 72

Nos atouts

Ils nous ont fait confiance

Nos métiers

COMPETENCES

• Trouver le consultant opérationnel

• Référentiel qualité

• Suivi des missions

Ils nous ont fait confiance

ACHATS ET CONTRACT MANAGEMENT

Achats IT, généraux, services, materiel,  
publics .

• Appels d’offres
• Négociation et contractualisation
• Stratégie achats et Gestion de contrat.
• Gestion des fournisseurs, Benchmark
• Suivi des contrats
• Gestion des risques approvisionnement 

SUPPLY CHAIN

Maîtriser ses boucles logistiques.

• Approvisionnement
• Ordonnancement
• Gestion des stocks
• Service client

CONTRÔLE DE GESTION

Maximiser la rentabilité et piloter la 
performance financière de l’entreprise.

• Élaboration de tableau de bord/ 
d’outil  de pilotage 

• Optimisation de la trésorerie

• Création de prévisionnel 

• Suivi des Résultats/ Analyse des 
écarts/ plan d’actions

• Audits

• Optimisation des coûts

• Étude de rentabilité

MANAGEMENT DE LA PERFORMANCE

Conseil en stratégie et pilotage des transformations.

PILOTAGE DE PROJET
Supporter un projet dans le respect des coûts, 
délais et performance.


