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Boldo

“IT & Organisation Complexity Made Easy”
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QOIdO est le

copilote de la résilience et
transformation digitale
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Nous créons I'expérience de cartographie
d'architecture d’entreprise la plus intuitive.

Nous utilisons le pouvoir du storytelling pour aligner
les directions Sl, générales et métiers.
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Comment fonctionne la plateforme Boldo ?

- ’ -V |l| vlll - o
o =) @v ws/ 5 ® % 2 @ Actons o ’ et
n e It Editor T cality 41 tional Fit 4 e
| H 3. STORYTELLING
@ Websi 1 2 3 8 84 L & 8 & 4 . . . . .
@ oo Akdk | AAARA S Diagramming, data visualisation, cartes
. G oo L 2.8 8 ¢ 1 2222 %4
A e Bk il de capacité
v | % AW ' 8 8 & & 74
— i = 8 8 8 84 ‘:;:::Cf 2
— - hw Py
[ Interface collaborative j Fy - |7
- 1 8 3 84 8 8 8 & 74
1 2 38 24 t 4 2 4 24
8 8 2 4 AR AXY 7 P S >
1 SYNC 2 .
0w o ‘@
Portfolio des actifs, modélisation de I'entreprise 4. ANALYSES

Analyse d'impact
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En quoi Boldo est vraiment unique

@Adaptabilité @ Intuitivité @ Communication
vs rigidité vs complexité vs Tour d'lvoire
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Modélisation flexible adaptée la .. . ;
L . Une UX tres intuitive et Storytelling avec fort degrés de
maturité et aux besoins de . . )
L collaborative liberté
I'organisation
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Boldo génére deux types de gains pour les organisations

VISIBILITE TEMPS
Une plateforme unique pour cadrer et Un gain inégalé de productivité des
piloter le systéme d’information et les sujets collaborateurs Sl & Projet de I'entreprise.
de transformation.

Meilleur cadrage et alignement des Onboarding %rlmoti)dogsrdings 2a s fois” plus

équipes.

OPEX 33410%' d’économies sur les colts 2%02?2?':? d'information accéléree de

récurrents (applications, infra).

Ic-:g’rl;gpalee: DORA, NIS2, commissaires aux Cartographie Accélérée de 3 a 10 fois .

1.8.5% = Hypothesis ROI Ardog, 5 & 20% / 2. Validated in user discovery [ 3. Validated in user discovery. [ 4. Validated with clients.
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https://www.ardoq.com/roi-calculator

Notre offre

Volume de modélisation

Collaboration avancée

Authentification
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#1. PRO 39

€ /mois/utilisateurs
(idéal pour Consultants & PME)

5 utilisateurs max
Jusqu'd 10 lecteurs

1000 actifs modélisables

Self-service

MFA

#2. TEAM
69€/mois/utilisateurs

(idéal pour collectivités et ETI)

10 utilisateurs max
Jusqu'd 20 lecteurs

1000 actifs modélisables

Historisation, chat, reporting
usage

AP

Sessions d’'onboarding

MFA

Coaching

#3. ENTERPRISE

Sur Devis
(idéal pour Grands Groupes)

Utilisateurs illimités
Lecteurs illimités

lllimité

Historisation, chat, reporting
usage

API & connecteurs custom

Premium

MFA, SSO, IP Whitelist

Mapping, formation & gouvernance : 900€/jour
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Contactez-nous

Sylvain Melchior
CHIEF EXECUTIVE OFFICER

sylvain.melchior@boldo.io
+33.6.09.44.12.68

© Boldo, 2024,

20 bis rue Louis Philippe, 92200 Neuilly-sur-Seine
www.boldo.io

contact@boldo.io
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Cas d’'usage
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En synthése, le positionnement Boldo est unique sur le marché

w U1 Lucidchart SIZAL 0
. OrbusSoftware
<y smartdraw planview. S ’ ARIS mm Ardoq "
Bold mio L% ® MEGA
g o o m 5 a Bizzdesign company (’ Leanlx
BOICC Didaarao ° A ° ° ° RIC
Simplicité d'usage ++++ ++++ +
Profondeur
. +++ + ++++ ++++
fonctionnelle
Storytelling ++++ + +++ +++
Pricing médian €€ € €€E€EC
pour 10 éditeurs (~10k€/an) (<1k€/an) (~100k€/an)
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Programme
Accompagnement



Plan d'adoption

Programme de cartographie et d’adoption de Boldo ainsi que d’évangélisation et de

gouvernance de l'architecture d’entreprise.

NDA

BEFORE START

I
Kickoff (Atelier 1h)

Collecte d'informations et cartographie
(Ateliers 2 x 1h + travail Boldo)

Mise & dis&osition de

Bol

M1

PrésentutEn Boldo (Atelier 1h)

I
Cartographie des objets métiers (Ateliers

I
Cas d'usages concrets (Ateliers 2 x 1h + tr.

2 x Th + travail Boldo)

nvail Boldo)

Gouvernance de I'architec

zture et de Boldo (Ateliers 2 x 1h + travail Boldo)

Sessions utilisateurs

Sessions
do

M2

Séances 6 x 1h)

s “Storytelling” (Séances 2 x 1h)

M3

~2 mois d’initialisation & ~3 mois de suivi

Durée

Implication ateliers

~1 jour d’atelier par mois



Livrables concrets

Plateforme d’Architecture d’Entreprise déployée (Europe, base dédiée, SSO)
O—Q Cartographie et dictionnaire des objets métiers (clients, contrats, offre, etc.)
l Inventaires remplis des applications, interfaces,composantes infra, objets métier et capacités métiers.

7 Mises en situation concrétes sur des projets réels (notes de cadrage, storytelling d’alignement...)

i Training des utilisateurs.




Une intervention rythmée et cadrée

Action: Catégorie Détall Owne! Date Prévu:
Contrat Admin _ ~ 25/04/2025
Facturation Admin ~ 02/05/2025
1 Paiement Admin - 02/06/2025
Plannlng Kick Off Onboarding ~ 14/05/2025
X Réunion Liste des ulisaleurs Onboarding~ 14/05/2025
C v Of ~ 14/05/2025
N - & Logos Onboarding_~ 05/06/2025
© ¥ Planifier Follow-ups Onboarding  ~ 14/05/2025
Sl S2 S3 S4| S S2 S3 S4[Sl S2 S3 S4[Sl S2 S3 sS4l S2 S3 s4a|S Ss2 S3 sS4 ince Architecture Entreprise [ ~ 21/05/2025
Fto ki | s
Formation #1- early adopters Onboarding ~ 21/05/2025
el Formation #2 - vague 1 (owners & onboarding ~ 05/06/2025
Kick Off (Owner Boldo, planning, récolte doc, x x "’ewe’f)
users, metamodel__) Formation #3 - vague 2 (owners & onboarding + 1/07/2025 .
viewers)
B e e, Mise en place Connexion S5O config L R"“"‘Q‘_’qe‘:m" o, 05/06/2025 Tobo
Capacité métier Mise en pl - 05/06/2025 ToDo ~
Entités l6gales Installation Provisionnement S5O Config  ~ 30/09/2025 ToDo ~
ekt » 3 Use case - Monitoring infra Usecase v Montrer API 01/07/2025 ToDo ~
2 Use case - cudit DS/ Usecase ~ 05/06/2025 ToDo ~
Equipes Use case - project Usecase  ~ 05/06/2025 Tobo ~
Flux de données “ 5

Objets métiers (client, contrat, taux, produit..)

, , #2 - Suivi des actions

Infra simplifiée x x
Phase #2 - Onboarding

1. Config

Instaliation Connexion SSO x
Paramétrage Whitelisting x

2.Formation
sotcnions | vttt wibwrgumemt_ scortonctonel P e s e Aetousuioomrs (o, OHbtemters
x
Formation #1- early adopters ErT— [C— z - Z O aT— T — - -
Errr— oot ovprmi 3 - 7 - orer - CLr— Eaiporr = S =
Formation #2 - vague 1 (owners & viewers) N x BelumComnect |G TR 3 » z ) igrer » Enprod = Equpe T = = it
e Taena au = s - 2 - e - roa - caiparr - = =
Formation #3 - vague 2 (owners & viewers) x o “ M:m
wogo E——— 2 . oo - thea e cpevensteg - - .
i
oot
3.Gouvernance & campagne mise & jour oos Avodeus Saas e — a - Toer - wres - i - - -
Ateli (regles, ip 3 [T = - 0 = R = = - =
ownership des périmétres dinfo..) ¢ Galleo Trovipon T G S G R— Enrod ~ ~ - -
orenesta — CE——  G—TT— L — = 5 =
stratégie dévangglisation (comment donner Shoac T G — G T— T — - - -
envie Shomn ——  C—— CL— - - -
Costour ——  CE—— CLr— - - =
Mise & jour et amélioration continue i Tropings. D GRS G R— Enroa - ~
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#1 - Planning sur- mesure

3

#3 - Templates d’import (csv, API)



Implication équipes

DSI/RSSI/CTO / CPO

Architecte

(Enterprise, Solution)

Product / Projet

Développeurs

Business Partners

. . Ateliers (jours totaux | Devoirs maisons (jours
# Participants
par personne) par personne)




RACI livrables

Référentiels de vos applications, interfaces, composantes IT, objets métiers et capacités business (platforme & csv).

Responsable [ Accountable / ) " ] ARt

Applications PowerBI, ERP RH, CRM Boldo Architecte & DSI Client Client
Interfaces CRM > Datahub Boldo Architecte & DSI Client Client
Capacités business Marketing, RH, Finance Boldo Direction Générale Client Client
Composantes IT SFTP, DB Cosmos Boldo Architecte & DSI Client Client
Objets métiers Client, contrat Boldo DSI & Métiers Client Client
Entités business Customer Sngcess’ Sales Boldo Architecte & DSI Client Client
Objectifs Réduire churn, étre 100% Boldo Direction Générale Client Client

compliance

Projets Migration ERP Boldo Architecte & DSI Client Client



RACI livrables

Cartographie des objets métiers.

_ Responsable [ Producteur Accountable [ Validateur Consulté / Participant Informé | Bénéficiaire

Listing des objets Client Client Boldo Client
Définitions des objets Boldo Client Client Client
Cardinalité des objets Boldo Client Client Client

Export ressource partageable Boldo Client Client Client

Mise en situation sur des projets concrets.

_ Responsable [ Producteur Accountable [ Validateur Consulté / Participant Informé / Bénéficiaire

Modélisation Boldo Client Futurs utilisateurs Client

Storytelling Client Client Boldo Client

Formation des utilisateurs internes et mise en situations concrétes.

_ Responsable [ Producteur Accountable [ Validateur Consulté / Participant Informé / Bénéficiaire

Listing des utilisateurs et niveaux

de droit Client Client Boldo

Formations Boldo Client Client



