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FORMATION EN DEUX ANS

BTSA TECHNICO-COMMERCIAL
OPTION ALIMENTATION

ET BOISSONS

NOUS CONTACTER NOUS RENCONTRER

La certification qualité a été
délivrée au titre des actions
suivantes : 

Actions de formation
Actions de formation par
apprentissage

Une école de référence

POURQUOI SE FORMER
AU CIFCA ?

Créée et administrée par trois fédérations professionnelles
des commerces de l’alimentation, le CIFCA est un centre de
formation dédié aux entreprises du secteur du commerce.

Une formation en alternance pour se professionnaliser
Les plus : être dans le monde professionnel, apprendre
en pratiquant, prise en charge du coût de formation,
une rémunération...

Un réseau d’entreprise développé
De par sa spécialisation et son historique fort, le Cifca
entretient des relations de confiance avec de nombreux
partenaires et vous aide dans votre recherche de contrat.

Un accompagnement personnalisé
Centre de formation à échelle humaine, l’équipe du
Cifca peut assurer un suivi approfondi de chaque
apprenant.



BTSA
technico-

commercial
A&B

Bachelor Chargé
de Gestion

Commerciale

Master
Licence pro

commercialisation des
produits alimentaires

Enseignement professionnel
Comptabilité et Gestion
Marketing et e-commerce
Gestion d’un espace de vente
Relations et négociations
commerciales
Management
Technique produit
Voyage d’études

Enseignement général
Culture générale et expression
Communication en langue vivante
étrangère
Culture économique, juridique et
managériale
Technologie de l’information et du
multimédia
EPS

LA FORMATION

LES INFOS PRINCIPALES

IDÉALE POUR...

Poursuivre ses études 

Se lancer dans sa carrière professionnelle
Vendeur-conseil agricole
Vendeur-conseil alimentaire
Technico-commercial
Chef de rayon
Responsable Commercial
Responsable Achats et Vente

Formation en alternance
une semaine en entreprise
une semaine au CFA

Formation en 2 ans
soit 1 350 h de formation

Un diplôme Bac+2
reconnu par l’État,
120 ECTS

Un voyage d’études
de trois jours pris en charge par le centre de formation

Les objectifs
Prospecter, gérer et développer des activités commerciales
Négocier, acheter et vendre des produits alimentaires et des
boissons
Assurer la gestion administrative d’une structure commerciale
Manager la force de vente
Assurer une veille réglementaire et technologique

Au programme

BTS AGRICOLE TECHNICO-COMMERCIAL
OPTION ALIMENTATION & BOISSONS

Le BTSA technico-commercial fournit les compétences
nécessaires à l’élaboration d’une stratégie et à la négociation
commerciales ainsi qu’à la gestion administrative et
managériale d’un espace de vente. L’option « Alimentation et
boissons » renforce les compétences des apprenants sur les
processus de production et de commercialisation des produits.

Les prérequis
Il est impératif d’être titulaire d’un baccalauréat général,
technologique ou professionnel.

Une expertise métier
grâce à notre réseau et
aux formateurs

Master
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