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14 rue des Fillettes
75018 Paris

Marx Dormoy
Rosa Parks
Place Hébert

en partenariat avec

BACHELOR
CHARGÉ(E) DE GESTION

COMMERCIALE

NOUS CONTACTER NOUS RENCONTRER

La certification qualité a été
délivrée au titre des actions
suivantes : 

Actions de formation
Actions de formation par
apprentissage

FORMATION EN UN AN

Une école de référence

POURQUOI SE FORMER
AU CIFCA ?

Créée et administrée par trois fédérations professionnelles
des commerces de l’alimentation, le CIFCA est un centre de
formation dédié aux entreprises du secteur du commerce.

Une formation en alternance pour se professionnaliser
Les plus : être dans le monde professionnel, apprendre
en pratiquant, prise en charge du coût de formation,
une rémunération...

Un réseau d’entreprise développé
De par sa spécialisation et son historique fort, le Cifca
entretient des relations de confiance avec de nombreux
partenaires et vous aide dans votre recherche de contrat.

Un accompagnement personnalisé
Centre de formation à échelle humaine, l’équipe du
Cifca peut assurer un suivi approfondi de chaque
apprenant.



Bachelor 
Chargé de Gestion

Commerciale
Master

Manager de Projet

Enseignement professionnel
Gestion d’entreprise
Service commercial
Management et Ressources Humaines
Techniques et Stratégies Commerciales
Adapter son discours et sa posture à la situation et aux interlocuteurs
Voyages d’études

LA FORMATION

LES INFOS PRINCIPALES

IDÉALE POUR...

Poursuivre ses études 

Se lancer dans sa carrière professionnelle
Gestionnaire d’une unité commerciale
Gestionnaire de petite et moyenne structure
Chargé de gestion commerciale
Chargé d’affaires et de missions
Chef de projet commercial
Responsable de clientèle ou des ventes

Formation en alternance
une semaine en entreprise
une semaine au CFA

Formation en 1 an
soit un minimum de
470 h de formation

Un titre de niveau 6
inscrit au RNCP
reconnu par l’État

Les objectifs
Conduire une politique commerciale
Piloter un projet commercial
Superviser une équipe et gérer un budget commercial
Gérer un service commercial
Coordonner des actions de promotion
Piloter la gestion administrative, comptable et managériale
Mobiliser les outils de gestion commerciale

Au programme

BACHELOR
CHARGÉ(E) DE GESTION COMMERCIALE

Le Bachelor Chargé(e) de Gestion Commerciale forme
l’apprenant à maîtriser et à mettre en œuvre les outils de
gestion et du management des organisations et des
ressources humaines, managériales et logistiques. Il est
charge des processus commerciaux (marketing, fidélisation,
vente, achats et négociation). 

Les prérequis
Il est impératif d’être titulaire d’un Bac+2 dans une filière tertiaire.

Un voyage d’études
de trois jours pris en
charge par le centre de
formation

UN DIPLÔME RECONNU
Intitulé : Chargé de Gestion Commerciale
Reconnu par l’État, inscrit au RNCP
Réf RNCP : titre certifié de niveau 6, codes NSD
312m et 313, enregistré au RNCP le 02/03/2020
(fiche RNCP34465), délivré par Formatives
(https://formatives.fr)



Bachelor 
Chargé de Gestion

Commerciale
Master

Manager de Projet

Enseignement professionnel
Gestion d’entreprise
Service commercial
Management et Ressources Humaines
Techniques et Stratégies Commerciales
Adapter son discours et sa posture à la situation et aux interlocuteurs
Voyages d’études

LA FORMATION

LES INFOS PRINCIPALES

IDÉALE POUR...

Poursuivre ses études 

Se lancer dans sa carrière professionnelle
Gestionnaire d’une unité commerciale
Gestionnaire de petite et moyenne structure
Chargé de gestion commerciale
Chargé d’affaires et de missions
Chef de projet commercial
Responsable de clientèle ou des ventes

Formation en alternance
une semaine en entreprise
une semaine au CFA

Formation en 1 an
soit un minimum de
470 h de formation

Un titre de niveau 6
inscrit au RNCP
reconnu par l’État

Les objectifs
Conduire une politique commerciale
Piloter un projet commercial
Superviser une équipe et gérer un budget commercial
Gérer un service commercial
Coordonner des actions de promotion
Piloter la gestion administrative, comptable et managériale
Mobiliser les outils de gestion commerciale

Au programme

BACHELOR
CHARGÉ(E) DE GESTION COMMERCIALE

Le Bachelor Chargé(e) de Gestion Commerciale forme
l’apprenant à maîtriser et à mettre en œuvre les outils de
gestion et du management des organisations et des
ressources humaines, managériales et logistiques. Il est
charge des processus commerciaux (marketing, fidélisation,
vente, achats et négociation). 

Les prérequis
Il est impératif d’être titulaire d’un Bac+2 dans une filière tertiaire.

Un voyage d’études
de trois jours pris en
charge par le centre de
formation

UN DIPLÔME RECONNU
Intitulé : Chargé de Gestion Commerciale
Reconnu par l’État, inscrit au RNCP
Réf RNCP : titre certifié de niveau 6, codes NSD
312m et 313, enregistré au RNCP le 02/03/2020
(fiche RNCP34465), délivré par Formatives
(https://formatives.fr)



01 55 26 39 70

contact@cifca.fr

14 rue des Fillettes
75018 Paris

Marx Dormoy
Rosa Parks
Place Hébert

en partenariat avec

BACHELOR
CHARGÉ(E) DE GESTION

COMMERCIALE

NOUS CONTACTER NOUS RENCONTRER

La certification qualité a été
délivrée au titre des actions
suivantes : 

Actions de formation
Actions de formation par
apprentissage

FORMATION EN UN AN

Une école de référence

POURQUOI SE FORMER
AU CIFCA ?

Créée et administrée par trois fédérations professionnelles
des commerces de l’alimentation, le CIFCA est un centre de
formation dédié aux entreprises du secteur du commerce.

Une formation en alternance pour se professionnaliser
Les plus : être dans le monde professionnel, apprendre
en pratiquant, prise en charge du coût de formation,
une rémunération...

Un réseau d’entreprise développé
De par sa spécialisation et son historique fort, le Cifca
entretient des relations de confiance avec de nombreux
partenaires et vous aide dans votre recherche de contrat.

Un accompagnement personnalisé
Centre de formation à échelle humaine, l’équipe du
Cifca peut assurer un suivi approfondi de chaque
apprenant.


