
AU-DELÀ DES FRONTIÈRES
LES PME ET L’EXPORT EN 2024



1. UN PEU DE 
CONTEXTE
ÉCONOMIQUE
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Décomposition par produits du déficit commercial de la France
(en Md€, CAF/FAB, hors matériel militaire et données sous le seuil)

UN DEFICIT COMMERCIAL FRANÇAIS PERSISTENT
ET CROISSANT DEPUIS 2 DÉCENNIES

DES PARTS DE MARCHÉ DEUX FOIS INFÉRIEURES 
AU NIVEAU DU DÉBUT DES ANNÉES 2000

         
   

   
   

   
   

   
   

   
         

      
            

    

    

    

    

    

    

    

    

    

    

    

    

   

   

   

   

 

  

  

  

                                                             
                                                                   

                                                                                            

                                                                      

                                                                                                              

                                                                          

                                                                            

Parts de marché de la France à l’exportation
(en % des exportations mondiales)

Source : Douanes françaises, données CAF/FAB 
Note: Le solde commercial FAB/FAB est de −99,6 Md€ en 2023. 

Source : Banque mondiale, FMI.
Pour 2023, moyenne sur les 3 premiers trimestres 2023
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UN TASSEMENT DES ÉCHANGES COMMERCIAUX
MONDIAUX EN 2023

LE CONTEXTE GÉOPOLITIQUE CONDUIT À UNE 
RÉORGANISATION DES ÉCHANGES MONDIAUX

Importations en volume
(base 100 en 2011)

Source : CPB, Refinitiv Eikon
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1. LES PME 
EXPORTATRICES
SONT PLUS 
PERFORMANTES
QUE LES AUTRES
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PLUS D’UN QUART DES PME ONT EXPORTÉ AU COURS DES 5 DERNIÈRES ANNÉES
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Exportatrices régulières

Non-exportatrices « concernées »

4% Volonté à l’export

4% Absence de  olonté à l’export

Non concernées par l’export

15%

8%

66%

Les habitudes à l’export
Avez-vous exporté au cours des 5 dernières années ?

Exportatrices occasionnelles12%



LES PME EXPORTATRICES SONT PLUS PERFORMANTES…
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Croissance moyenne du chiffre d’affaires en  0  

 ,6 

  ,  

2,  

0,3 

 3,  

2,0 

 0,2 

 2,  

 ,2 

   

 3 

 2 

   

0 

  

2 

3 

  

 nsemble     M 

 xportatrices Non exportatrices  concernées Non concernées

Investissements réalisés en 2023

   
 0 

      

  0 

   

 6 

   

 2 

0 

2 

0 

 0 

20 

30 

 0 

 0 

60 

 xportatrices
ré uli res

 xportatrices
occasionnelles

Non exportatrices
 concernées 

Non concernées

 art des  M  a ant réalisé des in estissements en 2023 ( )

  olution des montants in estis (solde d opinion en  , éch.  .)

28% 35%32%

Part des PME ayant réalisé des 
investissements verts en 2023

ExportatricesNon-exportatrices 
« concernées »

Non concernées



8

… ET INNOVANTES ET C’EST UN DOUBLE ATOUT

Taux de PME innovantes Croissance moyenne du chiffre d’affaires en  0  
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1. PERSPECTIVES 
D’EXPORTATION
POUR 2024
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DES CARNETS DE COMMANDES TIRES PAR 
LES COMMANDES ÉTRANGÈRES ?
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LES PERSPECTIVES POUR 2024 SONT MIEUX ORIENTÉES CHEZ LES PME EXPORTATRICES

Évolution anticipée du chiffre d’affaires et des effectifs en  0  
Solde d’opinion en  

Évolution anticipée des carnets de commandes en 2024
Solde d’opinion en  

UNE ACTIVITÉ ATTENDUE PLUS DYNAMIQUE 
EN 2024 CHEZ LES PME EXPORTATRICES
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98 % des exportatrices régulières continueraient d’exporter en 2024

69 % des exportatrices occasionnelles comptent exporter en 2024

33 % des PME ayant cherché à exporter par le passé sans succès, ont
l’intention d’exporter en 2024
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23 % DES PME ONT L’INTENTION
D’EXPORTER EN 2024

Évolution anticipée des exportations en 2024 selon la région viséeIntentions d’export en  0   selon les habitudes à l’export

11 % prévoient à l’in erse de réduire leurs exportations, soit un solde
d’opinion positif, de +8.

Champ :  M  dont le t pe d’acti ité est concerné par l’export
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19 % DES PME COMPTENT AUGMENTER 
LEURS EXPORTATIONS EN 2024
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88 % des PME comptant exporter en 2024 exporteraient vers
l’ nion européenne (UE). 41 % n’exporteraient  u’à destination de
l’  .

La diversification géographique des exportations est plus
importante chez les PME ayant une plus forte expérience de
l’export.
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L’UE, DESTINATION PRINCIPALE DES 
EXPORTATIONS, VISÉE PAR 88 % DES PME

Nombre de régions  visées

Destinations des exportations 
prévues pour 2024
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LES OBSTACLES À 
L’EXPORT4
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COMPETITIVITÉ : ATOUTS ET DÉSAVANTAGES

Ressenti en termes de compétitivité de l’entreprise vis-à-vis des concurrents étrangers
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26% 33% -7%
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LES COÛTS DE PROSPECTION, OBSTACLE N°1 DES 
PME EXPORTANT RÉGULIÈREMENT

Principaux obstacles à l’exportation

Exportatrices régulières Non exportatrices

Champ :  M  dont le t pe d’acti ité est concerné par l’export

LA TAILLE DE L’ENTREPRISE, PRINCIPAL FREIN 
POUR SE LANCER À L’EXPORT
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LES OBSTACLES VARIENT SELON LES ZONES D’EXPORTATION
Trois principaux obstacles à l’exportation  par zone*

Champ :  M  dont le t pe d’acti ité est concerné par l’export * Obstacles cités par les PME exportant vers la région mentionnée, non exclusivement
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Coûts de prospection élevés

Complexité administrative
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(économiques, politiques, etc.)

Amérique du Nord

32%

29%

25%
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Complexité administrative

Amérique latine
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Union européenne exclusivement
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Risque de délais de paiement

Europe hors-UE
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Risque de délais de paiement

Afrique du Nord et Moyen-Orient

42%
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29%
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(économiques, politiques, etc.)

Coûts de prospection élevés

Afrique sub-saharienne
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Complexité administrative

Coûts de prospection élevés

Incertitudes / volatilité
(économiques, politiques, etc.)

Asie



CONTACTS

ecobpifrance@bpifrance.fr

www.lelab.bpifrance.fr

www.x.com/BpifranceLeLab
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Sabrina El Kasmi,
Responsable du pôle Conjoncture-Macroéconomie-Risque pays, Bpifrance
sabrina.elkasmi@bpifrance.fr

Laetitia Morin,
Macroéconomiste-conjoncturiste, Bpifrance
laetitia.morin@bpifrance.fr

Pour accéder à l’étude complète

https://lelab.bpifrance.fr/Etudes/les-collaborateurs-etrangers-dans-les-pme-et-eti-industrielles-une-des-reponses-aux-difficultes-de-recrutement
https://twitter.com/Bpifrancelelab
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