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1  Verifier le besoin
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3 Perfectionner votre projet

Les résultats de votre étude doivent vous permettre de
décider de la poursuite ou non du projet
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Confrontez votre offre au marché pour
H avoir un maximum de retours
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Prendre des décisions stratégiques

Vous pouvez ainsi déterminer

' La seqmentation de votre cientéle
' Le positionnement de vatre entreprise
lamiseen place onérationnelle
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5 Evaluer le chiffre d'affaires prévisionnel

Croisez plusieurs méthodes pour déterminer votre
chiffre d'affaire

j?} @ La méthode des référentiels : informations.
: chiffrées sur des projets similires
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Mettre en place vos plans d’actions

Pour atteindre votre chiffre d'affaires prévisionnel,
Vous devrez mettre en place

Un plan d’action Un plan de
commerciale communication

& Chague mwn doit étre quidée par
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7 Crédibiliser votre business plan

Les prévisions financiéres sont Ia traduction de I'étude
ol b pipheratatrnd

Gardez 4 l'esprit que seul lavis
de vos clients est important !.

« Dans un business plan, I'étude de marché fait le lien
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