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1 Préambule
Les intervenants

Marc DEBETS

Marc est le président fondateur de By.O Group (cabinet de conseil
international expert en développement d’écosystèmes B2B au service de la

performance des entreprises). Marc préside également l’Institut Esprit
Service du MEDEF. Marc accompagne de nombreux dirigeants dans le
montage de partenariats stratégiques, de fusions acquisitions, dans la
relation fournisseur et dans le développement de filières innovantes et
performantes.

Président By.O Group Ludovic SARDA

Ludovic est le président fondateur de Pytheas Capital Advisors, conseil en
Investissements Financiers, qui pour objectif de proposer aux entreprises
des solutions de financement alternatives adossées à des actifs de
l’économie réelle dont les créances commerciales.

En 2019, Pytheas a lancé la plateforme TRESO2 pour faciliter la mise en
place des programmes d’affacturage inversé collaboratif.

Président PYTHEAS Capital Advisors

Matthieu MAGNE

Matthieu est Directeur Associé au sein de By.O. Il capitalise plus de 17 ans
d’expériences professionnelles, pendant lesquelles il a été amené à
mettre en place des plans de transformation visant à faire progresser la
performance et la maturité des organisations (achats et métiers) grâce
au développement de leurs compétences, leurs méthodes, processus ou
outils.

Directeur associé By.O Group Paul RESTANI

Paul secondera Marc, Ludovic & Matthieu lors du webinar et il vous
permettra de remonter vos questions.

Consultant By.O Group
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Préambule
Les objectifs du webinar

• Comprendre ce qu’est l’Affacturage Inversé Collaboratif (AIC)

• Identifier les possibilités offertes par l’Affacturage Inversé Collaboratif (AIC) comme solution de soutien à la trésorerie des

fournisseurs et de son écosystème

• Connaitre les avantages pour les donneurs d’ordres en termes de suivi et traitement des factures fournisseurs, optimisation du

BFR et engagements RSE

• Savoir comment mettre en œuvre cette solution facilement autour d’une plateforme collaborative

Quels objectifs pour ce webinar ?

1
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2

Hors situation de crise, les délais de paiement, un enjeu économique & social majeur

Thème 1
Des enjeux économiques & sociaux

700 milliards d’€

de crédits inter-
entreprises

25%

des défaillances 
d’entreprises sont dues 

aux retards de 
paiement

300 000
emplois menacés

Sources : 
Rapport 2018 de l’Observatoire des Délais de Paiement & Les Echos (édition du 17/04/20)  

Alors quelle sera la situation après crise ? 

3 fois plus

d’incidents sur les délais de 
paiement depuis la crise 

Covid19 (~270M€)
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2

L’Affacturage Inversé Collaboratif est une solution de financement optimale à l’initiative des donneurs d’ordres. Via une plateforme

collaborative, l’AIC permet aux grands donneurs d’ordres d’accompagner leurs fournisseurs en proposant le paiement anticipé de leurs

factures.

Thème 1
Comprendre l’Affacturage Inversé Collaboratif (AIC)



Empower your business relationships 8

▪ …du montant de la créance

▪ …sur décision du fournisseur

▪ …dématérialisé 

▪ Pas de recours sur le fournisseur 

▪ Éligibilité très large des fournisseurs 

(TPE, PME, indépendants) 

▪ Pas de fonds de garantie

▪ Sans engagement

▪ Pas de caution

▪ Pas d’ouverture de compte bancaire ou 

d’impact sur la capacité d’emprunt

3 Thème 2
Identifier les possibilités offertes par l’AIC (1/2)

Une solution de financement optimale pour les fournisseurs

SIMPLE
NON 

ENGAGEANTE 100%...
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▪ Réconciliation de sa position de

facturation avec l’ERP du donneur

d’ordres

▪ Relance sélective des factures

▪ Approche collaborative afin de

traiter les problématiques (factures

non reçues / traitées, avoirs, litiges,

etc.)

▪ Visibilité sur le suivi des étapes de

traitement des factures et identification

des failles

▪ Maitrise de la prévision de cash

3 Thème 2
Identifier les possibilités offertes par l’AIC (2/2)

Une plateforme collaborative pour fluidifier les relations

COLLABORATION SUIVIALIGNEMENT 
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▪ Diminuer les risques de retards de paiement

▪ Protéger l’écosystème des fournisseurs et des partenaires

▪ Apporter des solutions à ses fournisseurs pour améliorer leur trésorerie

▪ Améliorer la relation commerciale via une approche collaborative de la gestion des problèmes

▪ Améliorer la productivité sur l’ensemble du processus P2P

▪ Limiter les relances fournisseurs chronophages

4 Thème 3
Présenter les avantages de l’AIC pour les donneurs d’ordres  (1/2)
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Préfinancement de la facture par le fournisseur 
gain moyen en BFR 45 jours 

11

4 Thème 3
Les gains financiers de l’AIC  (2/2)

J+0 J+60 J+120

Réception de la facture payable
à 60 jours (LME)

Paiement réel de la facture à 
Pythéas

Extension du délai de paiement pour le 
donneur d’ordre de 60 jours ou plus

Optimisation des BFR de vos fournisseurs Optimisation de votre BFR

Date de paiement légal de la 
facture au fournisseur

L’AIC, un outil pour différer les paiements (+30/60/120 jours) et optimiser la trésorerie sans impacter ses fournisseurs

Base 600M€ 
d’achats / an

100M€ 

de trésorerie pour le donneur 

d’ordre 

20M€ 

d’encours fournisseurs 
(hypothèse où 25% des fournisseurs 

ont recours à l’AIC) 

100M€ 

d’encours de facturation
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La solution d’Affacturage Inversé Collaboratif s’intègre dans les processus de l’organisation :

Fournisseur

Budget

Processus actuel :

5 Thème 4
Mettre en œuvre facilement la solution via une plateforme collaborative (1/2)

Commande Réception Rapprochement Bon à payer Paiement

1Commande fournisseur

2Livraison ou prestation

3Réception de la 
commande

4

5

Facturation

Enregistrement de la 
facture fournisseur

6Règlement fournisseur
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La solution d’Affacturage Inversé Collaboratif s’intègre dans les processus de l’organisation :

Fournisseur

Budget

5 Thème 4
Mettre en œuvre facilement la solution via une plateforme collaborative (1/2)

Commande Réception Rapprochement Bon à payer Paiement

1Commande fournisseur

2Livraison ou prestation

3Réception de la 
commande

4

5

Facturation

Enregistrement de la 
facture fournisseur 6

7

Réconciliation 
comptable

Réconciliation 
comptable

Règlement fournisseur

Paiement 

Envoi du bon à payer 

Processus actuel :

• L’organisation qui déploie une solution d’AIC doit maintenir une gestion rigoureuse de ses processus d’engagement (Commande / Réception / Bon à payer)

• La solution d’AIC (TRESO2) s’intègre avec le SI de l’organisation qui la déploie et offre un portail aux fournisseurs pour suivre le statut de leurs factures.

• Les fournisseurs poursuivent leurs activités (opérationnelles et administratives) comme par le passé et bénéficient d’un paiement amélioré (délai de paiement optimal – visibilité sur l’état
d’avancement des factures)

6
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5 Thème 4
Mettre en œuvre facilement la solution via une plateforme collaborative (2/2)

ETAPES SEMAINESEN

1. PREPARATION 2. MISE EN PLACE 3. DEPLOIEMENT 

▪ Cadrer & cibler le périmètre (fournisseurs, 

géographie, délais de paiement, etc.)

▪ Adapter les processus & les procédures

▪ Former les équipes 

▪ Mettre en place des contrats associés 

▪ Intégrer la solution d’AIC

▪ Déployer de la solution & financer des

fournisseurs

Note : de la phase de préparation jusqu’à la phase de déploiement les équipes By.O & Pytheas vous accompagnent. 
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Conclusion6

L’Affacturage Inversé Collaboratif est la solution simple & adressable à tous pour préserver la

trésorerie en temps de crise pour :

Améliorer la trésorerie des
fournisseurs 

Sécuriser la trésorerie du donneur 
d’ordres 

By.O Group & son partenaire Pytheas Capital Advisors vous accompagnent tout au long de votre projet d’AIC via le

déploiement de la plateforme collaborative : TRESO2. Nous faire confiance c’est s’assurer d’une solution rapidement mise en place &

de manière sécurisée.

Une pré-étude est offerte aux participants en plus de la gratuité de la plateforme pour les donneurs d’ordres jusqu’à la fin 2020.
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