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Développez vos ventes auprès 

des professionnels grâce aux 

outils Amazon Business 



Qu’est-ce que 

Amazon Business?
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Amazon Business
La Marketplace à destination des Pros
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• La place de marché B2B sur Amazon.fr; 

une seule place de marché offrant des 

millions de produits

• Des catégories et des produits dédiés aux 

besoins des professionnels

• Un compte client adapté: multi-

utilisateur, intégration des flux 

d’approbation internes, réception 

automatisée des factures

• Un service de livraison de première 

classe, avec des dates de livraison 

garanties



Amazon Business
Quelques chiffres clés
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• 50% des ventes sont réalisées par les 

vendeurs partenaires

• En France, 90% des entreprises du CAC 40 

achètent sur Amazon Business

• Et 15 % des TPE/PME effectuent des achats 

sur Amazon Business

• Amazon Business est aussi présent en 

Angleterre, en Allemagne, en Italie et en 

Espagne



En tant que vendeur, 

comment 

développer vos 

ventes B2B sur 

Amazon? 
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Amazon Business
Pour vous, une opportunité de développer vos ventes B2B en ligne…



Amazon Business
… Grace à des fonctionnalités dédiées B2B. 
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Offrez des prix 

professionnels, des 

remises sur quantité aux 

entreprises et recevez

des demandes de devis

Profitez d’un seul et même 

compte sans frais 

supplémentaire pour toucher 

la clientèle professionnelle

Bénéficiez de la 

facturation automatique

pour vos commandes

Amazon

Affiner votre catalogue 

produit grâce à nos 

recommandations



Amazon Business
… Grace à des fonctionnalités dédiées B2B. 
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Amazon Business
Pourquoi utiliser notre outil de facturation? 
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Amazon Business
Les prérequis pour utiliser notre outil de facturation…
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EXPEDITION

NUMERO TVA

NUMERO TVA

DESACTIVER

Un seul pays d’expédition au sein de l’UE 28 
pour les commandes expédiées par vos soins

Un numéro d’enregistrement à la TVA dans un 

des pays membres de l’UE
Numéro de TVA pour votre pays d’expédition par 

défaut

Numéro de TVA pour les tous les pays dans lesquels le 

programme Expédié par Amazon est activé

Chaque numéro de TVA doit être en cours de 

validité et au nom de votre entreprise

La possibilité de suspendre l’envoi des factures 

à vos clients Amazon (notre système se chargera 

de la création et de l’envoi des factures)



Amazon Business
… et comment l’activer? 
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Pour vous rendre sur la page 

d‘activation de VCS sur Seller 

Central:

➢ Paramètres 

➢ Infos sur le compte 

➢ Cliquez sur  : Paramètres

de collecte de TVA 



Amazon Business
Les fonctionnalités dédiées B2B 
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Offrez des prix 

professionnels, des 

remises sur quantité aux 

entreprises et recevez

des demandes de devis

Profitez d’un seul et même 
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Bénéficiez de la 

facturation automatique

pour vos commandes

Amazon

Affiner votre catalogue 

produit grâce à nos 

recommandations



Amazon Business
Comment proposer des remises aux clients B2B?
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Vous pouvez proposer ces offres 

directement dans votre inventaire. 

Si vous ne voyez pas la colonne 

prix professionnel:

➢ Préférences (Colonnes 

cachées) 

➢ Cocher la case “Prix 

professionnel“



Amazon Business
Comment répondre à des demandes de devis?
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Vous pouvez répondre à des 

demandes de devis dans votre 

Sellercentral. 

➢ B2B – B2B Central

➢ Gérer les demandes de devis

Proposez ou mettez à jour vos 

remises sur quantité dans le délai de 

réponse afin d'augmenter vos 

chances de réaliser une vente. 

Ces remises seront proposées à tous 

les clients Amazon Business.

100 15 999,00€
100 unités

159,99€
1 unités

15 999,00€
100 unités

159,99€
1 unités



Amazon Business
Les fonctionnalités dédiées B2B 
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Amazon Business
Comment accéder à nos recommandations produits?
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Vous pouvez accéder à des milliers 

d‘offres recherchées par les 

professionnels. 

Générez deux types de rapport

➢ Recommandé pour vous: des 

produits sur Amazon sans 

offre B2B

➢ Ne figurant pas sur Amazon 

mais avec un fort potentiel 

B2B



Devenir vendeur
Optimisez vos performances de ventes avec des rapports détaillés
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Vous pouvez suivre vos ventes 

B2B et leur évolution dans 

l‘onglet “B2B Central“

Vous pouvez identifier vos 

références les plus demandés par 

nos acheteurs professionnels dans 

votre “Rapport d‘activité“



Amazon Business
Les clés pour se developper et réussir sur Amazon Business

18

Développez votre visibilité auprès des acheteurs 
professionnels

Offrez des

Bénéficiez du badge

Appliquez des

Répondez aux 

Ajoutez des produits à fort 

potentiel dans 



Amazon Business
Exemple de page produit
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Amazon Business
Les fonctionnalités à venir prochainement
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Génération de reçus 

automatique pour les 

vendeurs partenaires 

non assujettis à la TVA 



Amazon Business
Les fonctionnalités à venir prochainement
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Modèle de créancier unique 

afin de simplifier la 

comptabilité Fournisseurs : 

pour les produits vendus par 

les vendeurs partenaires, le 

client est facturé par 

Amazon Business



Questions

& Réponses 
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Amazon.fr confidentiel

Merci !


