Une solution
Innovante

pour des ventes
plus slres




Ofrae,

au service des agences immobilieres

3

sécurisées, émulatives et transparentes.

Découvrez le premier service digital qui permet aux vendeurs et acheteurs
de consulter en direct toutes les offres d'achat déposées aupres des
différentes agences mandatées. Valorisez votre image et faites entrer
des mandats de vente, notamment exclusifs !

Objectif : une vente réussie, plus rapidement, en toute sérénité.

Tous les acteurs d’'une offre d’achat ont accés aux mémes informations :
un gage de transparence, de sécurité et de réactivité qui fait d'Ofrae un
service d'excellence.

Agence, acheteurs et vendeurs sont réunis au sein d'un cercle
vertueux ! Avec Ofrae, vous renforcez votre role de professionnel et
réinventez la relation de confiance qui est a la base de votre métier.



Reussir

en 5 étapes

un nouveau service attrayant

Inscription du vendeur
Des que le mandat de vente est signé, 'agence
immobiliére inscrit le vendeur sur Ofrae.

Inscription des acheteurs

Apres chaque visite, 'agence immobiliere inscrit
les acheteurs potentiels. Leur solvabilité sera
tout d'abord évaluée.

Offres d'achat

Les acheteurs déposent leur offre d'achat,
signée électroniqguement. Ils peuvent a tout
moment réagir selon les autres offres.

Négociation

L'agent immobilier accompagne les acheteurs
et le vendeur dans leurs échanges autour des
offres formulées.

Vente
Le vendeur et son agent retiennent l'offre la plus
qualitative, pour une vente plus sire et réussie.



Agence,
vendeurs,
acheteurs :
tous gagnants !

Faites la différence avec Ofrae : le service qui répond
aux attentes de tous les acteurs de la vente immobiliere.

Agent immobilier

Obtenez des mandats de vente exclusifs supplémentaires
grace a un outil qui séduit les vendeurs et acheteurs :

* une plateforme digitale vraiment innovante
* un service qui sécurise les offres d'achat pour des ventes
plus siires

C’est aussi un moyen efficace de renforcer la justification
de vos honoraires et de maximiser vos chances de conclure
la vente.

Les bénéfices pour les acheteurs

Plus de chances de remporter le bien convoité
Possibilité de s'adapter en temps réel aux offres concurrentes.

Plus de sécurité grace a la digitalisation de I'offre
Une offre horodatée et signée pour un gage de sérieux et de
transparence.

Des acheteurs solides
Validation systématique de leur capacité financiére avant
I'émission de toute offre d’achat.

Les bénéfices pour les vendeurs

Optimisation de la vente
Plus d'émulation autour du bien vendu, pour atteindre au plus
vite et au plus pres, le prix de vente souhaité.

Plus de sérénité grace a la digitalisation de I'offre
Des offres d'achats sérieuses, signées et déposées sur son
espace dédié.

Un service premium
Une solution inédite, rassurante et performante.



a la conquete de vos clients

Des agences immobilieres
en déficit d'image et de
capital de confiance

Pres de privilégient I'efficacité
et la qualité de service de I'agence immobiliére,
la notoriété passe au second plan.

Source : Barométre Opinion System — Ifop - décembre 2020

Loffre d'achat :
un moment clé, source
d'inquiétude et de stress

des vendeurs sont inquiets au début d'une
vente. la solvabilité de I'acheteur, ne
pas vendre assez vite et ne pas vendre son bien
au prix espéré.

Se passer
d'une agence immobiliere ?
Les raisons :
veulent économiser les frais d'agence
souhaitent gagner du temps

déclarent manquer de confiance envers
les agences immobilieres

Source : sondage OpinionWay 2018

95% des vendeurs et acquéreurs considerent que les

agences immobilieres améliorent leur attractivité et leur
capital confiance grace a Ofrae.

Campagne de test menée en 2021 auprés d’un panel significatif de
vendeurs et d’acquéreurs de biens immobiliers.

confiance, performance, transparence



ofrae?

Offre d'achat en ligne sécurisée
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