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Avec lui, nous prenons un engagement 
mutuel d’excellence construit autour de 
valeurs communes de performance, de 
qualité et d’expertise.

En puisant dans la force du collectif, 
vous créez de nouvelles synergies de 
croissance qui se nourrissent de vos 
collaborations et du partage de vos savoir-
faire pour offrir à vos clients un niveau de 
service inégalé.

Equipés des meilleurs outils, vous projetez 
une version augmentée de votre métier 
et transformez chaque opportunité en 
succès.

Ensemble, nous célébrons l’indépendance 
avec la conviction qu’elle ne signifie pas 
être seul.

Bienvenue au sein d’Interkab, le 
premier Label des agents immobiliers 
indépendants. 

+ de 8 500 
agences

+ de 45 000 
indépendants

Interkab porte 
fièrement 
l'étendard 
de votre 
indépendance



Le label des agents immobiliers 
indépendants

La 1ère plateforme 
d'inter-cabinets 

dédiée à la transaction 
en France

&

Le tout, au sein de la + grande communauté 
d'agents immobiliers indépendants !

L'offre 
d'outils & services 

la + complète 
du marché

1 2

Un engagement de performance, de qualité & d’expertise des 
professionnels de l’immobilier
Assurez à vos clients le meilleur niveau de conseil en partageant votre expertise avec vos 
confrères.

Equipé des meilleurs outils du marché, vous puisez dans la force du collectif pour transformer 
chaque nouvelle mission en opportunité de succès.



La 1ère plateforme 
d'inter-cabinets 
en France

Interkab Connect, 
générateur de business  

Au sein de votre logiciel Hektor, accédez très simplement 
à l’écosystème d’Interkab. Partagez vos biens et vos 
acquéreurs avec les confrères autour de vous en quelques 
clics. 

Grâce aux rapprochements automatiques, repérez 
immédiatement un bien qui pourrait séduire votre 
acquéreur. Sélectionnez-le, envoyez-le à votre contact 
par mail d’un simple clic. En cas de coup de cœur, il ne 
vous reste plus qu’à programmer un rendez-vous de 
co-visite avec votre confrère, et à éditer la demande de 
collaboration. Rien de plus simple ! 

Signez + de mandats exclusifs

Développez rapidement votre chiffre d’affaires !

Démultipliez votre portefeuille 
de biens 

Proposez celui qui correspond aux attentes de vos 
acquéreurs plus rapidement 

Donnez + de visibilité à vos mandats

Partagez vos biens avec vos confrères, tout en restant 
l’interlocuteur unique de vos clients vendeurs 

La 
performance 
collective 

Découvrez Interkab Connect, la 1ère plateforme 
d'inter-cabinets dédiée à la transaction, un 
appui de taille pour la prospection, la prise de 
mandats et la diffusion de vos biens. 

Avec Interkab, être indépendant ne signifie 
pas être seul.

1
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Un accompagnement, des outils et des parcours de 
formation pour porter toujours plus haut les couleurs de 
votre expertise et garantir à vos clients le meilleur niveau 
de service et une force conseil à l'écoute du marché et 
de l'évolution de leurs besoins. 

La méthodologie Interkab

La collaboration au sein d'interkab repose sur un cadre 
déontologique clair :  un engagement mutuel, entre 
professionnels, pour accompagner les synergies et 
mutualiser les succès tout en respectant les contours 
de votre indépendance. ​

Auprès de vos clients, cet engagement porte les 
valeurs de transparence, de qualité et de confiance. 
Votre appartenance à une communauté codifiée assure 
la continuité de service entre les différentes parties 
prenantes de leur projet immobilier. 

La charte Interkab

Un engagement 
de qualité, de 
performance et 
d'excellence

interlocuteur 
unique

agences qui 
collaborent

1 8 500

Le 1er mandat 
exclusif partagé

Chaque bien confié à une agence 
Interkab bénéficie d’une exposition 
inédite auprès des membres de la 
communauté.

Avec la collaboration inter-cabinet 
facilitée, l’agent mandataire multiplie 
ses chances de vendre vite et au bon 
prix, et ses confrères consolident 
leurs portefeuilles de biens pour 
répondre précisément aux besoins 
de leurs clients acquéreurs. 
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L’offre de produits 
& services 
la + complète du 
marché 

La solution tout-en-un qui regroupe absolument 
tout ce dont vous avez besoin au quotidien 
pour exercer votre métier et développer votre 
activité. Avec Interkab Solutions, vous faîtes 
le choix d’être accompagné tout en restant 
indépendant ! 

La solution 
tout-en-un

+ de 30 
produits & services

Le logiciel métier 
leader du marché

Des avantages exclusifs !	
Remises portails & fournisseurs, hotline juridique, médiateur de la 
consommation, des parcours de formations exclusifs & bien d'autres !

Votre site 
internet

2

+ de 50 
remises portails & 
fournisseurs
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Tous les outils & 
services de

Les formations 
éligibles ALUR

7

Découvrez 
toute l'offre 
& ses 
exclusivités 
sans plus 
attendre !

P.8 À P.37



SOLUTIONS

Adopté par + de 8 500 agences et utilisé 
chaque jour par 45 000 professionnels de 
l’immobilier, le logiciel Hektor vous permet 
de piloter efficacement votre agence, tout 
en simplifiant votre quotidien.

Le logiciel leader 
pour piloter votre 
agence

Avec Hektor, vous faites le choix de la 
performance :  

1 agent immobilier 
indépendant sur 2 
lui fait confiance

Augmentez votre productivité 
avec Hektor Voice, 
l’intelligence artificielle 
intégrée à votre logiciel métier 

Renforcez votre relation client 
avec les fonctionnalités CRM 
100% automatisées d'Hektor

Gardez un œil sur votre activité 
où que vous soyez avec 
l'application mobile Hektor

 IA

Prospection Estimation Prise de mandats

01 02 038



Le SAV vous répond depuis notre 
siège dans le Sud de la France, du 
lundi au samedi, de 8h à 20h.

Profitez des nombreux tutos vidéos 
disponibles dans Hektor pour vous 
guider dans la prise en main de votre 
logiciel métier et de ses fonctionnalités 
incontournables.

Un guide d’utilisation est également 
téléchargeable à tout moment.

Un support 
technique 
continu

Simple & 
ergonomique

Hektor se démarque par son interface 
intuitive et facile d’utilisation.

Disponible en version desktop (PC 
et mac), mobile et tablette (IOS et 
Android).

Aucune installation n’est requise et 
nos équipes s’occupent de récupérer 
vos données en cas de changement 
de logiciel.

Le logiciel Hektor intègre toutes 
les fonctionnalités nécessaires à la 
bonne gestion de votre activité d’agent 
immobilier.

I l  a été pens é pour s’adapter à 
toutes les activités de votre agence: 
transaction, location saisonnière, 
p ro g ram m e  n eu f  o u im m o b i l ie r 
professionnel. 

Fort de ses 45 000 utilisateurs, Hektor 
ne cesse d’évoluer afin de répondre 
précisément à vos besoins métier et 
booster votre performance. 

Complet, intuitif 
& innovant ! ​

Valorisation de mandats Visite Vente Marketing
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Hektor vous accompagne de la prise du 
mandat jusqu'à la vente du bien, avec 
des fonctionnalités aussi  eff ic aces 
qu'indispensables.

Il est un gestionnaire de biens idéal pour 
les professionnels de l'immobilier.

Exercez votre métier en toute sérénité, 
grâce aux outils juridiques mis à disposition 
dans votre logiciel Hektor.

•	 Rapprochements 
acquéreurs / 
vendeurs

•	 Diffusion sur 
les portails 
immobiliers

•	 Géolocalisation 
par quartier

•	 Pige intégrée

•	 Rédaction 
automatisée 
d'annonces

•	 Gérez et imprimez 
vos documents 
types

•	 Documents 
juridiques mis à 
disposition

•	 Modèles 
d'impressions 
personnalisables

•	 Signature 
électronique

Gérez vos 
biens

Gérez vos 
documents

avec 

SOLUTIONS

Hektor vous accompagne au quotidien dans 
la gestion de vos contacts : acquéreurs, 
vendeurs, loc ataires ou partenaires. 
Accordez un soin particulier à la relation 
client grâce aux outils mis à disposition 
dans votre logiciel métier.

Avec Hektor, dirigez et gérez votre agence, 
votre équipe et votre activité ! Votre logiciel 
de transaction immobilière s'adapte à tous 
vos projets, de la création à la gestion de 
votre agence immobilière.

•	 Rapprochements 
automatiques

•	 Demandes 
reçues

•	 Envoi d'emails 
automatiques

•	 Espace 
propriétaire 
et personnel 
conformes 
RGPD

•	 Envoi de SMS

•	 Reporting 
d'activité

•	 Agenda métier 
synchronisé

•	 Gestion des 
tâches

•	 Catalogue de 
formations ALUR

Gérez vos 
contacts

Gérez votre 
agence

Prospection Estimation Prise de mandats

01 02 0310



Nous nous employons chaque jour 
à faire évoluer votre logiciel grâce à 
une équipe R&D interne dédiée 

Profitez tou jours de la dernière 
ve r s i o n  d e  vo t re  l o g i c i e l  : 
dans sa technologie et sa conformité 
aux lois et règlementations liées à 
l’immobilier 

Un logiciel 
toujours à la 
pointe

Hektor Voice, 
votre nouvel 
assistant virtuel

Le CRM d'Hektor,
la relation client 100% 
automatisée

Vivez votre métier autrement avec 
Hektor Voice - l’intelligence artificielle 
embarquée dans votre logiciel et pilotez 
votre activité facilement grâce à la 
commande vocale intégrée​ !

Créez
un bien, une annonce, 
un contact

Enregistrez
vos rendez-vous 
et vos tâches

Demandez
un conseil juridique, 
une aide

Rédigez
des emails 
personnalisés

Fluidifiez les échanges avec vos clients et programmez l’envoi 
d’e-mails grâce à des scenarios automatisés directement depuis 
Hektor. En les informant à chaque étape clé, vous instaurez une 
relation de confiance dans la durée !

Résumé de la recherche
Envoi d'un email automatique reprenant les critères 
spécifiques de recherche

Évolution de la recherche
Faites le point avec vos clients sur l’avancement de leur projet

Rapprochement automatique
Partage des biens ciblés adaptés à chaque projet

PARCOURS ACQUÉREUR

Échéance du mandat
Renouvelez vos mandats en toute simplicité en anticipant 
leur arrivée à échéance

PARCOURS VENDEUR

Prise de mandat
Envoi d'un e-mail automatique pour remercier vos clients 
propriétaires et définir les étapes de la collaboration

 IA intégrée

Visite Vente Marketing

04
Valorisation de mandats
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Votre site internet est essentiel pour capter des 
contacts qualifiés, décrocher des rendez-vous et 
obtenir des mandats !

En véritable allié de votre stratégie commerciale, 
votre site web sera votre premier levier d’acquisition 
de prospects et de mandats !

SOLUTIONS

Conception 
de site internet

La 1ère web agency 
du secteur immobilier

Chaque année, nous accompagnons des centaines 
d’agences immobilières dans la réalisation de leur site 
internet. Nous connaissons vos besoins et vos attentes, 
et avons développé les fonctionnalités nécessaires à 
votre activité. Ainsi, nous sommes en mesure de vous 
proposer un site adapté : 

À vos objectifs :

Module d’estimation, d’actualités, d’avis clients, 
compteurs de biens, présentation de votre équipe, 
mapping de vos agences, module de recrutement , 
alertes mail ou bien encore les formulaires de contact !

À vos métiers :

Transaction, gestion locative, immobilier professionnel, 
location saisonnière, etc.

À votre structure :

Agence en création, agence unique, réseau d’agences 
ou de mandataires, etc.

Votre chef de projet vous accompagnera dans toutes les 
étapes de la réalisation de votre site et sera disponible 
pour répondre à toutes vos questions. Du design de 
votre site à son intégration, puis sa mise en ligne, vous 
conservez un interlocuteur unique !

Un chef de projet dédié 
à votre site

+ de 6 000
sites conçus en 15 ans

Prospection Estimation Prise de mandats

02 0301 0212



À la Boite Immo, chaque site est 
unique !Après avoir sélectionné une 
architecture de site, vous pourrez 
choisir parmi + de 25 modules et + 
de 70 déclinaisons répondant à vos 
objectifs pour l’agrémenter.

Une fois votre choix effectué, l’équipe 
Design entame la réalisation des 
maquettes.

Après validation de votre maquette, 
on passe à l’intégration.​

C’est l’étape où votre site prend forme 
techniquement : on code votre identité, 
votre contenu & vos fonctionnalités.

Cela garantit la compatibil ité de 
site avec différents appareils et 
navigateurs.

Un back office est mis à votre 
disposition pour gérer facilement vos 
informations, vos textes rédactionnels, 
vos formulaires, vos partenaires, vos 
alertes email, et analyser votre trafic.

Le design L'intégration La gestion de 
votre site

Offrez à vos clients

Des résultats de 
recherche ultra-
personnalisés

Une expérience 
de navigation 
unique

  IA intégrée  IA intégrée

Découvrez notre 
nouveau moteur 
de recherche avec

Visite Vente Marketing

04
Valorisation de mandats
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SOLUTIONS

Référencement 
naturel SEO

Vous souhaitez gagner en visibilité sur le 
web ? Investir dans le SEO (Search Engine 
Optimisation) est la stratégie gagnante pour 
assurer votre position de leader.

Nos experts optimisent votre site web afin 
d’acquérir un trafic organique de qualité. 
Pérennes sur le long terme, nos stratégies SEO 
vous permettent de vous installer durablement 
dans les premiers résultats sur Google.

Référencement local
Vous n’avez jamais été aussi proche de vos clients et de 
vos prospects ! Le SEO local permet de vous positionner 
sur une requête localisée telle que « agence immobilière 
+ votre ville ». 

Nous optimisons en continu votre site et son contenu 
pour booster votre visibilité sur le web et améliorer votre 
position dans les résultats de recherche. 

Optimisation du contenu 
de votre site web

Nous nous occupons également du contenu de votre site ! 
Ce dernier sera optimisé pour répondre au mieux aux 
algorithmes de Google :

•	 Langages utilisés 

•	 Indexation 

•	 Rédaction des meta title et meta-description (code 
source de votre site web) 

•	 Structure du site (titre, sous-titre, balise)

•	 Contenu éditorial de votre page d’accueil

•	 Architecture et maillage interne de votre site

Apparaissez dans les 
meilleurs résultats Google

Devenez le référent 
immobilier local

Des offres calibrées selon 
vos besoins

Générez des 
contacts qualifiés

Un suivi régulier

Une stratégie 
gagnante

Prospection Estimation Prise de mandats

02 0301 0214



Call tracking
Nous vous proposons également le Call tracking. 

Cette option vous permet, sans modification de votre 
système de téléphonie, d’attribuer un numéro de tracking 
national ou local, à votre site internet. Les appels passés 
sur ce numéro seront redirigés vers le numéro de votre 
agence !

Le Call Tracking permet de quantifier les prospects 
provenant de votre site internet et renforcer votre 
connaissance client à partir des appels entrants. 

Suivis & bilans
Nous travaillons en toute transparence : régulièrement, 
votre expert vous transmet les principales métriques de 
votre site internet :

•	 Positionnement sur les moteurs de recherche en 
fonction des mots clés

•	 Répartition du trafic mensuel provenant du SEO par 
rapport au trafic global

•	 Provenance géographique du trafic (ville, pays)

•	 Répartition par support utilisé (desktop, smartphone ou 
tablette)

Visite Vente Marketing

04
Valorisation de mandats

15



Outils de  
prospection

Pige 
immobilière

La pige est absolument essentielle, 
puisqu’elle vous permet de visualiser 
l’offre de biens de manière globale et 
de suivre ses fluctuations.

Avec notre partenaire Pigimmo, vous 
accédez à un service complet et intuitif 
qui vous permet de gérer votre pige 
immobilière au quotidien :

Obtenez les coordonnées du 
propriétaire en 1 clic 

Structurez votre  
prospection

Visualisez en un coup d’œil les 
biens déjà vus

La base de votre métier pour alimenter et nourrir votre 
portefeuille de biens, c’est la prospection !

Pour que cette tâche, souvent longue et fastidieuse, 
devienne fluide et génératrice de mandats, découvrez 
nos solutions dédiées.

SOLUTIONS

Prospection Estimation Prise de mandats

02 0301 0316



* Interkab Solutions vous donne un accès illimité à la plateforme. Une facturation supplémentaire est faite à la commande.

Appuyer votre discours de prospection 
en vous adaptant à l’ensemble des cibles de votre activité

Flyers boîtage
Vendeurs, acquéreurs, 
investisseurs etc. Sacs à pain

Brochures

Calendriers

Cartes de visite

QUALITÉ PREMIUM À PRIX NÉGOCIÉS

La plateforme pour commander vos 
supports de prospection ! * 

Accédez à votre plateforme de commande Le Shop by La Boîte Immo.

Nos équipes expertes en marketing immobilier ont conçu une large sélection 
de supports de prospection prêts à l’emploi et personnalisés à votre logo, vos 
couleurs et vos coordonnées. Ils vous permettent de faire parler de vous, d’être 
reconnu localement et d’appuyer votre discours de prospection. A diffuser en 
boîtage, en prospection terrain et auprès de vos prescripteurs.

Visite Vente Marketing

04
Valorisation de mandats
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L'avis de valeur by Hektor

Proposez à vos clients vendeurs des dossiers d'estimation 
complets, enrichis de données fiables et mises à jour en temps réel.

Depuis votre logiciel métier, vous déterminez le prix juste, comparez 
le bien avec les biens similaires vendus dans le quartier, suivez les 
évolutions de prix du bien dans le temps. 

Le tout, grâce à la puissance de la technologie PriceHubble.

En quelques clics, 
vous personnalisez votre dossier d'avis de 
valeur
Vous avez le choix à partir d'une bibliothèque de 
modèles, vous y apposez votre logo, vos couleurs et 
les informations de votre agence. Un véritable outil de 
communication qui valorise votre expertise et engage 
vos futurs clients, dès les premiers échanges. 

LE +

EN PARTENARIAT AVEC

L’estimation est une étape cruciale : c’est le moment de 
démontrer toute l’expertise que vous pouvez apporter 
aux particuliers désireux de vendre leur bien, afin qu’ils 
vous confient le mandat.

Au-delà de fournir une estimation au prix juste, il est donc 
impératif de l’accompagner d’un discours professionnel 
et rassurant, expliquant votre valeur ajoutée. 

Outils  
d'estimation

SOLUTIONS

Estimation 
ultra-précise 

Analyse fine des 
critères 

Comparaison instantanée 
avec le marché local

Book d’estimation 100% 
personnalisable

Prospection Estimation Prise de mandats

02 0301 0318



La localisation du bien

Accompagnée des données 
d'urbanisme et démographiques : 
situation géographique, orientation, vue, 
nuisances, points d'intérêt à proximité, 
mais aussi les projets d'aménagements 
éventuels pouvant impacter la situation 
du bien dans le futur ou encore son 
attractivité au regard de la demande en 
logement sur le secteur. 

Les informations sur le marché 
immobilier

La prise en compte de tous les facteurs 
influant sur la valeur du bien : l'analyse 
des caractéristiques du bien mais aussi le 
dynamisme du marché avec une attention 
portée sur l'étude des biens similaires 
vendus sur le secteur, les biens mis à la 
vente et les biens invendus. 

Les caractéristiques 
& spécificités du bien

Surface, nombre de pièces, date de 
construction, qualité des matériaux utilisés, 
équipements mais aussi le diagnostic de 
performance, les prestations, taxes, rareté 
du bien, etc.

DÉCOUVREZ ÉGALEMENT

L'étude comparative 
de marché

Réalisez une fourchette d'estimation avec l'Etude 
Comparative de marché, un dossier personnalisé, 
+ synthétique pour proposer à vos vendeurs les 
infos essentielles de leur projet de vente.

Visite Vente Marketing
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Valorisation de mandats

19



des mandats exclusifs 
aboutissent à une vente, contre 
20% pour les mandats simples.

*Etude sur les comportements des vendeurs, OpinionWay, 2019.

Outil métier n°1, le Mandat exclusif 
Interkab est l’atout de votre réussite. 
Personnalisé avec votre logo, vos 
couleurs et vos coordonnées, i l 
valorise le plan d’action unique que 
vous allez mettre en place au service 
de vos clients vendeurs pour assurer 
la vente de leur bien. 

Grâce au Mandat Interkab, vous mettez 
en évidence les avantages d’opter 
pour un mandat exclusif avec votre 
agence  ! Ce mandat inclut aussi la 
possibilité de déléguer le mandat à une 
autre agence pour vous permettre de 
travailler avec vos confrères membres 
d’Interkab.

80%*

Le Mandat 
Interkab

La prise de mandats est au cœur de votre métier. Afin 
de faciliter cette étape cruciale, nous avons créé des 
supports dédiés tels qu’un book de présentation des 
services de votre agence, à présenter en rendez-vous 
vendeur, ou le mandat Interkab.

Vous disposez aussi d’outils pour rédiger et sécuriser 
vos mandats. 

des mandats exclusifs se 
vendent dans les 3 mois, contre 
55% pour les mandats simples.

77%*

Outils de prise 
de mandats

SOLUTIONS

exclusivité

Prospection Estimation Prise de mandats

02 0301 0320



Le book de présentation 
des services 

Document de référence pour vous aider dans la prise de mandats de 
vente exclusifs, le Book de présentation des Services permet à vos 
négociateurs de valoriser :

Ce support est un outil clé pour mettre en avant la démarche que vous 
réaliserez auprès des acheteurs et l’accompagnement proposé au vendeur, 
de l’estimation jusqu’à la vente de son bien chez le notaire.

Registre 
électronique des 
mandats 

Retrouvez vos registres de la Loi 
Hoguet et vos mandats dématérialisés 
à tout moment, 100% en ligne. La tenue 
informatique des registres simplifie 
votre quotidien :

Réservez à distance des numéros 
de mandats de transaction (par 
téléphone, SMS, ou via l’application). 

Retrouvez et exportez à tout moment 
vos registres en PDF signés (historique 
jusqu’à 10 ans)

Accédez aux statistiques de vos 
mandats (agence et négociateurs) 

Votre agence 
et ses valeurs 

Votre expérience 
et votre savoir-faire 

Le plan d'action 
que vous allez déployer 

Votre offre 
de services

Avis clients
En immobilier comme dans beaucoup 
de secteurs, les avis clients sont 
source de réassurance : pour vos 
prospects, vendeurs en particuliers, 
ils permettent de rendre compte de 
l’efficacité et des compétences de 
votre agence. 

Opinion System est le N°1 des 
avis cl ients contrôlés pour les 
professionnels de l’immobilier.

Cette s olution vous permet de 
récolter très simplement des avis et 
de les diffuser sur votre site internet, 
votre page Google Business Profile, 
Facebook, les Pages Jaunes ou encore 
une multitude de portails immobiliers.

Devenez LA référence locale et faites 
le savoir !

exclusivité

Visite Vente Marketing
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La retouche IA

Avec Virtual Visit,
disposez d'outils 
comme 

Dans un marché compétitif, se démarquer est essentiel, 
surtout pour gagner des mandats exclusifs. Grâce à 
des outils de valorisation performants, séduisez les 
propriétaires et offrez aux acquéreurs un aperçu des 
biens réaliste et captivant qui suscite l'intérêt dès le 
premier regard. 

Visite virtuelle

*

Le homestaging virtuel

La transformation en 
vidéos

Séduisez davantage de propriétaires 
en leur offrant une mise en valeur 
qualitative de leurs biens et permettez 
aux acquéreurs de les visiter à 
distance grâce à l’application Virtual 
Visit.

Créez facilement vos visites virtuelles 
immobilières en toute autonomie et 
améliorez-les à l’aide de l’intelligence 
artificielle : un gain de temps précieux 
associé à une expérience immersive 
pour vos clients !

Outils de 
valorisation 
de mandats

SOLUTIONS

25% de temps en moins sur le marché pour un bien présenté 
en visite virtuelle !

 IA intégrée
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Vidéo immobilière
En 2022, la vidéo est devenue le 
format préféré des réseaux sociaux. 
I l  est donc essentiel pour vous, 
professionnel de l ’ immobilier,  de 
vous emparer de cette tendance sur 
les réseaux sociaux mais également 
sur votre site internet et les portails 
immobiliers. 

Mooveo vous permet de créer en 
quelques minutes des vidéos de 
qualité afin de présenter vos biens de 
façon interactive et ainsi multiplier les 
clics sur vos annonces et publications 
et générer plus d’intérêt et donc plus 
de contacts.

Vo u s  n’a v ez  p a s  b e s o i n  d e 
c o n n a i s s a n c e s  p a r t i c u l i è re s  e n 
montage vidéo puisque celui-ci se 
fait automatiquement.

Cette solution séduit aussi bien les 
vendeurs que les acquéreurs. C’est 
un argument fort dans l’obtention de 
mandats exclusifs.

*

* Au choix : Virtual Visit OU Mooveo

Obtenez + de mandats 
exclusifs

Boostez la visibilité de 
vos annonces

Réduisez vos délais de 
transaction

Valorisation de mandats Visite Vente Marketing
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Site dédié
de votre bien

Quoi de mieux pour décrocher un 
mandat exclusif que de proposer à 
votre prospect vendeur un site internet 
dédié à son bien ? 

En un clic, l ’outil Site Mandat crée 
automatiquement un site internet 
dédié au bien en récupérant les 
informations de votre annonce (photos, 

visite virtuelle, vidéo, description, 
caractéristiques, géolocalisation...). 
Il  contient également un formulaire 
de contact afin de générer facilement 
du lead.

Site Mandat est l’outil parfait pour 
mettre en avant vos mandats exclusifs 
et vos biens coups de cœur !

SOLUTIONSSOLUTIONS

Outils de 
valorisation de mandats
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Photo 
immobilière 
assistée par l'IA

Véritable studio photo alimenté par 
intelligence artificielle, l’application 
Smartpix révolutionne la façon dont 
vos photos immobilières sont prises, 
éditées et uti l is ées pour attirer 
des acquéreurs potentiels, et vous 
démarquer.

Grâce à la fonction home staging, 
vous transformez numériquement 
des espaces vides, en travaux ou à 
redécorer en intérieurs chaleureux et 
accueillants en un clin d’œil. 

Retrouvez également la retouche 
photo intelligente, une galerie de 
templates pers onnalis ables,  les 
bonnes pratiques de photographes 
experts et un espace de stockage 
cloud.

Avec SmartPix,  vous augmentez 
vos chances de vendre et d’offrir 
u n e  ex p é r i e n c e  i m m e r s i v e  e t 
différenciante à vos clients tout en 
gérant vos photos comme un pro.

Rénover

Meubler

Redécorer

Aménager

Le homestaging
virtuel

90%
des acheteurs déclarent 
que la qualité des 
images les influence 
davantage dans leur 
décision d’achat 
comparé au coût, ou 
encore, aux avis postés.

 IA intégrée
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Une visite bien réalisée dépend bien souvent de la 
préparation dont vous saurez faire preuve.

Pour que vous puissiez aborder cette étape sereinement, 
nos outils digitaux vous épaulent en vous permettant 
notamment de préqualifier vos acquéreurs.

Visite à distance
La fonctionnalité Live Visit vous 
permet de faire pré-visiter vos 
biens à distance sous forme de 
visioconférence. Cette solution peut 
être utilisée en complément d’une 
visite virtuelle, ou peut s’utiliser sur 
la base des photos du bien. 

En accompagnant la découverte du 
bien avec vos acquéreurs comme 
vous pourriez le faire au cours d’une 
visite physique, vous préqualifiez leur 
demande et évitez ainsi les visites 
inutiles ou déceptives. Vous cernez 
mieux leurs attentes, tout en vous 
libérant du temps pour les visites 
susceptibles de déclencher un coup 
de cœur. 

Pour vos clients vendeurs, Live Visit est 
également un argument intéressant. 
Vous leur offrez un procédé de 
visite innovant et différenciant, et 
occasionnez moins de visites inutiles 
et de dérangements.

Le + : Un bon de visite virtuel 
peut être édité en fin de session

Outils de  
visite

SOLUTIONS
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Bon de visite et 
compte rendu 
de visite

Grâce à nos documents juridiques, 
partez en visite en toute sérénité. 
Retrouvez vos bons de visites 
c o m p l e t s ,  v a l i d é s  p a r  d e s 
avocats experts en immobilier et 
automatiquement renseignés avec 
vos coordonnées, ainsi  que les 
informations de vos contacts présents 
dans votre base de données.

Puis en 1 clic, envoyez-les en signature 
électronique !

Et afin de tenir informer vos clients 
vendeurs, renseignez le compte rendu 
de visite et communiquez-le facilement 
par mail et sur l’espace propriétaire. 
Tra n s m e t t re  c e s  i n f o r m a t i o n s 
constitue une obligation de la loi ALUR 
lorsque vous détenez l’exclusivité du 
mandat.

Envoi de SMS
Avec notre partenaire SMS Partner, 
profitez d’une nouvelle manière de 
communiquer auprès de vos clients. 

Le SMS prés ente de nombreux 
avantages : un message concis, lu dans 
95% des cas, la possibilité de consulter 
plusieurs fois l’information et un faible 
coût ! Vous confirmez un rendez-vous 
de visite, traitez un rapprochement ou 
encore communiquez les identifiants 
d’accès à l’espace propriétaire.

La communication par SMS vous 
permet une approche client ciblée, 
efficace et peu couteuse : n’attendez 
plus pour professionnaliser ce moyen 
de communication utilisé par tous !

Déterminez votre nom 
d’expéditeur

Préconfigurez vos 
modèles de SMS

Choisissez les 
champs modifiables
en fonction des informations 
de votre fiche client

Automatisez l’envoi 
en fonction de vos 
actions
confirmation de visite, envoi 
de fiches de bien, accès 
espace propriétaire etc.

01

02

03

04

Visite Vente Marketing

04
Valorisation de mandats

27



La profession d’agent immobilier fait l ’objet d’une 
réglementation, notamment à travers la Loi Hoguet. Pour 
vous permettre d’exercer votre activité en toute sérénité, 
nous vous faisons bénéficier d’outils qui sécurisent vos 
actes de vente.

Signature 
électronique

Bibliothèque 
de documents 
juridiques

Retrouvez en exclusivité  dans votre 
logiciel Hektor, la bibliothèque de 
documents ImmoSign certifiés par 
des juristes experts en immobilier.

R é d i g ez  fa c i l e m e n t  t o u s  v o s 
documents administratifs et juridiques 
à destination des vendeurs et 
acquéreurs.

En un clic, vos documents se génèrent 
et se remplissent automatiquement 
grâce aux informations renseignées 
dans votre logiciel.  Chaque acte  
s’adapte en temps réel aux données 
saisies et vous promet une expérience 
unique. 

Gagnez du 
temps 
sur vos 
démarches

Réduisez 
vos coûts 
d'impressions

Enrichissez 
votre relation 
clients

Stockez vos 
documents en 
toute sécurité

Innovez pour 
améliorer 
votre image de 
marque

Véritable référence dans le secteur de 
l'immobilier, la signature électronique 
ImmoSign "certifiée eIDAS" vous 
permet de moderniser votre image 
auprès de vos clients !

Envoyez et faites signer l’ensemble de 
vos documents (mandats de vente et 
de location, estimations immobilières, 
bons de visite, offres d’achat, état 
des lieux, baux, quittances, procès-
verbaux, etc.)  directement depuis 
votre logiciel Hektor.

Elle peut être utilisée aussi bien pour 
la transaction que la location. 

Outils de  
vente

SOLUTIONS
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Médiateur de la consommation
Chaque agence immobilière a pour obligation d’être affiliée à un organisme de 
médiation de la consommation. 

Pour les agences adhérentes Le Pack, les frais d’adhésion au service sont pris 
en charge auprès de l’organisme référencé.

Une réponse sous 48h 
pour des questions 
plus complexes

Hotline 
juridique

Dans un contexte légal et réglementaire 
en permanente évolution, votre activité 
devient de plus en plus complexe 
et certaines décisions deviennent 
difficiles, voire risquées. 

Avec SVP, vous disposez d’un service 
d’assistance par téléphone :

Tous les sujets clés
transaction-gestion, gestion 
locative, le droit patrimonial, 
fonctionnement de l’agence

Une équipe de 30 
juristes dédiés

Une réponse 
immédiate dans 88% 
des appels

exclusivité

exclusivité
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QUALITÉ PREMIUM À PRIX NÉGOCIÉS

Dans une société où votre façon de communiquer 
conditionnera l’image que vous donnerez, il n’y a pas 
de place pour l’à peu-près.

Faites confiance à notre équipe marketing, experte de 
l’environnement immobilier, pour élaborer des supports 
reprenant les messages clés à communiquer à vos 
prospects et clients.

PLV agence *

Panneaux, banderoles, beach flags etc. Renforcez la 
notoriété de votre agence et valorisez vos mandats grâce 
à des supports sélectionnés pour leur qualité et leur prix 
attractif. Ainsi, vous vous assurez une visibilité maximale 
sur votre secteur.

* Interkab Solutions vous donne un accès illimité à la plateforme. Une facturation supplémentaire est faite à la commande.

Outils
marketing

SOLUTIONS

Goodies et textile 
personnalisés * 

Mugs, gourdes, stylos, totebag, doudounes, t-shirts, etc. 
Accédez à une large sélection de goodies et textiles 
à personnaliser au logo de votre agence. Ainsi vous 
entretenez une relation privilégiée avec vos clients, 
partenaires et collaborateurs tout en marquant leur esprit.
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Avec Social Connect, chaque nouveau bien est publié 
automatiquement sur vos réseaux sociaux (Facebook, 
Instagram, LinkedIn, Tiktok & Google Business Profile) 
leur assurant une visibilité maximale auprès de vos futurs 
clients. Un argument de taille pour la prise de mandats !

En partageant vos annonces sur Google Business Profile 
notamment, vous boostez votre visibilité sur le web. Un 
lien direct vers votre site internet et vos coordonnées 
permettent aussi de générer plus de contacts !

Notre solution NewsFactory anime vos réseaux sociaux 
(Facebook, Instagram, Google Business Profile) en 
postant chaque semaine du contenu enrichi en lien avec 
l’immobilier, sous différents formats : 

•	 Vidéos

•	 Articles

•	 Visuels

•	 Statistiques

•	 Evénements

•	 Actualités

•	 Conseils

•	 Etc.

Création & publication 
automatique de contenus

Diffusion automatique 
de vos annonces sur vos réseaux

Avec l’offre Community Management, vous bénéficiez d’une solution complète pour créer du 
contenu, diffuser vos annonces et animer vos réseaux sociaux, le tout de manière automatisée.

Community management,
profitez de toute la puissance des 
réseaux sociaux

•	 Gérez la diffusion des 
contenus NewsFactory​

•	 Créez vos publications 
en vous appuyant sur 
l’intelligence artificielle 

•	 Sélectionnez les 
plateformes idéales 
pour chaque contenu 
publié

•	 Consultez vos derniers 
posts

Bénéficiez d’un 
espace unique 
pour gérer vos 
réseaux sociaux

NOUVEAUTÉ !

Vous gérez un réseau et 
souhaitez harmoniser 
votre communication ?​
C’est possible ! Avec notre 
outil de multidiffusion, vous 
uniformisez vos messages, 
créez des campagnes et 
publiez du contenu sur 
l’ensemble de vos comptes 
agences.

LE +

Scannez
le QR Code

pour en savoir +
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Le métier d’agent immobilier est une profession 
réglementée. Akadémie, notre organisme de 
formation continue certifié Qualiopi, vous 
accompagne dans vos obligations de formation 
ALUR avec des contenus en e-learning, vous 
permettant de renouveler très facilement votre 
carte T et de respecter vos obligations légales 
pour les personnes disposant d’une attestation 
d’habilitation.

SOLUTIONS

Les formations 
100% en ligne, 
100% ALUR !

Accédez à un catalogue 
complet, dédié à votre 
métier !

Vous suivez très facilement votre progression et celle 
de votre équipe, et accédez à vos attestations dès que 
vous en avez besoin !

* au 01 / 01 / 2025

Formations en 
e-learning

Accessibles 
24h/24 - 7j/7

Faites pause puis 
reprenez quand 
vous le souhaitez

S’adapte à votre 
emploi du temps et 
à votre rythme

Akadémie, c'est :

+ de 240h
de formation

+ de 42 000
attestations délivrées*

+ de 30
experts métiers à votre service

97,4%
de taux de recommandation

La certification qualité a été délivrée 
au titre des catégories d’actions 
suivantes :

ACTIONS DE FORMATIONS
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Formez-vous en continu 
Pour vous accompagner au mieux dans votre métier qui 
évolue en permanence, notre offre est régulièrement 
mise à jour !

Le catalogue aborde des thématiques concrètes que 
vous rencontrez au quotidien : méthodes de prospection, 
code de déontologie, estimation immobilière, etc.

Nos formations s’adaptent à vos besoins et vous apportent 
l’expertise nécessaire à la bonne pratique de votre métier.

Akadémie s’engage dans 
une démarche qualité 

Nos experts métiers sont tous des professionnels connus 
et reconnus dans leur domaine : ils mettent toute leur 
expertise à votre service. 

Dans le cadre de sa certification Qualiopi, Akadémie 
suit une démarche qualité constante pour toujours vous 
proposer le meilleur. Ainsi vous aurez toutes les clés pour 
proposer à vos clients le meilleur suivi et la meilleure 
expérience !

Répondez 
facilement à 
vos obligations 
de formation 
& celles de vos 
collaborateurs

Dans le cadre du renouvellement de votre 
carte professionnelle, vous devez effectuer 
42h de formation tous les 3 ans, dont 2h 
sur le code déontologie et 2h sur la non-
discrimination à l’accès au logement. Cette 
obligation concerne également l’ensemble 
des collaborateurs qui possèdent une 
attestation d’habilitation, à hauteur de 
14h/an : salariés, agents commerciaux, 
négociateurs immobiliers, direction d’une 
agence, d’un établissement ou d’une 
succursale. 

En cas de non-respect, vous vous exposez 
à des poursuites et à l’invalidation des 
mandats en cours sur la période. 

L’ensemble de nos formations est éligible 
à la loi ALUR afin de vous permettre de 
répondre facilement à ces obligations. Les 
attestations vous sont délivrées dès la 
fin de la formation. Pour les utilisateurs 
Hektor, elles sont accessibles depuis 
chaque compte !

14h par an

42h tous les 3 ans

pour les attestations 
d’habilitation

pour le renouvellement de la 
carte T
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En exclusivité, profitez de formations pour vous 
accompagner dans la création de votre agence, 
l’intégration et le perfectionnement de vos 
négociateurs débutants, un programme entièrement 
dédié au management ainsi qu’un parcours dédié à 
la gestion locative. Avec la méthodologie « Interkab 
Solutions  », gagnez du temps sur la théorie et 
concentrez-vous sur la pratique !

Ces formations, entièrement accessibles en 
e-learning, sont également éligibles loi ALUR.

SOLUTIONS

Les parcours de 
formations exclusifs 
éligibles ALUR

Parcours du créateur 
d'agence

Du lancement à la prospérité, vous disposez du manuel 
essentiel pour piloter votre agence immobilière !

Cette formation complète offre un parcours pédagogique 
et stratégique, guidant les participants depuis la création 
d'un solide business plan jusqu'au lancement réussi de 
leur propre agence immobilière.

Avec ce programme, vous disposez de tous les outils et 
des connaissances nécessaires pour transformer vos 
ambitions entrepreneuriales en succès commercial !

exclusivité

Pour qui ? 
Créateurs d'agence, directeurs 
d'agence

Durée : 
33h00

+ de 100h
de contenu 
exclusif

4
parcours 
métier

100%
éligibles 
ALUR
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Le parcours du 
gestionnaire de location

Cette formation complète est conçue spécialement pour 
les professionnels de l'immobilier désireux de maîtriser 
tous les aspects de la gestion locative.

En vous fournissant les outils, les techniques et les 
connaissances nécessaires, ce parcours vous permettra 
de vous lancer et d’exceller dans le domaine !

exclusivité

Pour qui ? 
Secrétaires, négociateurs (salariés 
ou agents commerciaux), agents 
immobiliers

Durée : 
14h00

Parcours du manager
Un programme court et synthétique qui apporte une 
véritable méthode pour définir ses objectifs, orienter 
ses actions marketing lorsqu’on est directeur d’agence. 

Egalement, un volet ressources humaines avec les 
meilleures pratiques pour recruter, intégrer, former,  
animer et motiver ses collaborateurs.

exclusivité

Pour qui ? 
Responsables d'équipe, 
directeurs d'agence

Durée : 
9h00

Parcours d’intégration 
négociateur

Un parcours de formation découpé en 4 grands axes : 
l’environnement métier, l’approche commerciale vendeur, 
l’approche commerciale acquéreur et les obligations 
juridiques pour former rapidement et efficacement vos 
collaborateurs débutants 

Ce parcours donne les clés de base pour comprendre 
l’environnement immobilier et anticiper la sortie sur le 
terrain. 

exclusivité

Pour qui ? 
Négociateurs débutants

Durée : 
31h00
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Romain 
Cartier
Professionnel de l’immobilier 
et directeur d’un organisme de 
formation 

Le métier de négociateur immobilier, 
c’est avant tout un métier de passionné. 
Alors la première chose à faire 
pour bien l’aborder, c’est de vous y 
familiariser. Dans cette formation, 
vous allez vous étudier les techniques 
de ventes, les découvertes clients 
vendeurs et acquéreurs. Surtout, vous 
allez apprendre à avoir une « attitude 
», beaucoup d’écoute, et beaucoup 
d’empathie. Nous aborderons les 
notions de savoir-être, la capacité 
d’adaptation, la capacité d’action, 
l’autonomie, et savoir se fixer les bons 
objectifs ! 

Caroline 
Theuil
Juriste, experte et formatrice en 
immobilier

C’est à nous professionnels, de s’assurer 
et de démontrer la parfaite information 
de l’acquéreur. En effet, l ’absence de 
certaines annexes obligatoires peut faire 
obstacle à la purge légale du droit de 
rétractation de 10 jours accordés par la 
loi à l’acquéreur. Cette formation a pour 
objectif de rappeler aux professionnels 
qui rédigent les compromis de vente 
l’importance de la parfaite information 
de l’acquéreur à travers le compromis et 
les documents qui lui sont annexés, tout 
en s’attachant à l’impact que peut avoir 
l’absence de certaines annexes. 

formation
formation

Jean-David 
Lépineux
Dirigeant de Opinion System 

Savez-vous pourquoi Opinion System 
est le n°1 des avis clients ? C’est parce 
que nous sommes le seul gestionnaire 
d’avis à avoir exercer votre métier et à être 
capable d’intégrer la satisfaction client 
dans vos méthodes commerciales. Quand 
on parle qualité : c’est pénible. Quand nous 
parlons satisfaction client : ça semble 
lourd à mettre en œuvre pour vous-même 
et tous vos collaborateurs. Alors dans 
cette formation, je vous propose de 
changer cette vision de la satisfaction 
client et de voir comment, simplement, 
nous allons exploser vos performances 
commerciales grâce à elle ! Les résultats 
se feront très vite ressentir. 

formation

Ce sont nos 
experts qui en 
parlent le mieux !

SOLUTIONS
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Me Caroline 
Dubuis-Talayrach
Avocate

La formation sur la non-discrimination 
à l’accès au logement est obligatoire. 
Mais obligatoire ne veut pas dire 
pour autant ennuyeux. Grâce à cette 
formation, la non-discrimination à 
l’accès au logement n’aura plus aucun 
secret pour vous. Au-delà d’avoir rempli 
votre obligation de formation et des 
rappels règlementaires, nous verrons 
ensemble des cas concrets et je vais 
vous présenter des outils pour mettre 
en place les bonnes pratiques ! 

Me Chloé 
Froment
Avocate

La formation sur le code de déontologie 
applicable aux agents immobiliers est 
obligatoire et c’est une très bonne chose 
pour les professionnels de l’immobilier. 
Dans cette formation, nous allons voir 
ensemble les 11 articles du code de 
déontologie que je vais vous expliquer 
au mieux. 
Grace à cette vulgarisation, le code de 
déontologie n’aura plus de secret pour 
vous, vous connaîtrez tout de l’éthique 
et la déontologie pour les professionnels 
de l’immobilier.

formation formation

Philippe 
Garcia
Directeur délégué à la formation 
Akadémie

La prise du mandat exclusif est cruciale, 
plus vous serez préparé, plus vous 
serez confiant et plus vous aurez de 
résultats. Comment réussir une bonne 
première impression, comment fabriquer 
et présenter un book de présentation 
de services de votre agence, traiter les 
objections les plus courantes, closer 
et suivre un nouveau client vendeur. 
Grâce a cette formation, vous aurez 
les outils, et les méthodes, vous serez 
prêts et confiants pour rentrer plus de 
mandats exclusifs. Ne vous posez plus 
de questions, agissez ! 

formation
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SOLUTIONS

Gain de contacts qualifiés et multiplication des opportunités de 
chiffre d’affaires, les portails immobiliers sont le nerf de la guerre 
pour les professionnels du secteur. ​

Les adhérents d’Interkab Solutions bénéficient de tarifs 
préférentiels sur les portails de l’immobilier et sur une large 
sélection d’offres partenaires. ​

Vous retrouverez l'ensemble de ces remises au sein d'un 
guide dédié !

Des remises  
exclusives

DES REMISES P ORTAILS

ET BIEN D'AUTRES À DÉCOUVRIREXCLUSIVITE Interkab Solutions - Conditions en vigueur au 01/06/2025 susceptibles d’être modifiées 
par les part enaires

Jusqu’à 

50% 
de remise

Jusqu’à 

39% 
de remise

3 mois 
offerts

Jusqu’à 

480€ 
d'économie / an

Jusqu’à 

50% 
de remise

50% 
de remise
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Découvrez dès 
maintenant 
le guide des 
remises 
en scannant ce 
QR code

partenaires remises
+ de 40 + de 50

Des offres 
attractives pour 
couvrir tous vos 
domaines d'activité

Jusqu’à 

30% 
de remise

50€ 
par contrat signé

6 mois 
offerts

20% 
de remise

ET BIEN D'AUTRES À DÉCOUVRIR

DES REMISES FOURNIS SEURS

EXCLUSIVITE Interkab Solutions - Conditions en vigueur au 01/06/2025 susceptibles d’être modifiées 
par les part enaires

3 mois 
offerts

41% 
de remise
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Un espace qui vous est dédié
Ma Boîte Immo, c’est votre écosystème personnalisé avec un 
accès à l'offre globale des produits et services de La Boîte Immo. 

Gérez et pilotez votre activité simplement depuis un seul espace 
réservé à vos besoins. 

Un accès unique à 
tous vos outils 
& services

Accédez directement 
au logiciel Hektor et à 
tous vos outils 

Profitez de toutes vos 
remises partenaires 
exclusives

Bénéficiez d’actualités 
métier

Echangez avec nos 
équipes via votre 
espace client

Visualisez les 
informations liées à 
votre activité 

Retrouvez l’ensemble 
des produits et 
services

SOLUTIONS
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Parce que nous savons combien il est 
important de se sentir accompagné, 
nous mettons tout en œuvre pour 
qu’à chaque étape, vous puissiez être 
écouté, conseillé et aidé !
Nous nous adaptons à vos journées 
chargées avec des plages horaires 
élargies !

Des consultants web à 
votre écoute

Par téléphone, tchat ou mail, ils vous aident 
à définir vos besoins, votre projet et vous 
présentent les solutions que nous pouvons 
mettre en oeuvre !

Nos consultants sur le terrain, répartis dans 
toute la France, viennent également à votre 
rencontre en agence ! 

Une équipe technique 
à votre disposition

Un chef de projet sera ensuite dédié à votre 
projet : il suivra avec vous chaque étape et sera 
votre interlocuteur privilégié tout au long de sa 
mise en place.

Ensemble, 
pour votre 
satisfaction

Un service après vente, 
basé en France 
Une question sur votre logiciel, votre site, ou 
tout autre produit ? Nos experts sont là pour 
vous répondre. 

Nous nous engageons à vous rappeler en 
moins de 30 minutes si, cas exceptionnel, 
nous ne pouvons vous prendre en charge 
immédiatement  !
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Une offre
qui s'adapte
à la taille de
votre 
agence
Même indépendant, 
vous avez tout d'un 
grand !

1 utilisateur

Utilisateurs supp. en option
Remises sur les portails & partenaires

Opinion System - Avis clients

NewsFactory - Community management

SVP - Hotline juridique

CNPM - Médiateur de la consommation

+ DES EXCLUSIVITÉS

Utilisateurs supp. en option

Avec Interkab Solutions, 
économisez 60% à 
l'année !

Le logiciel métier
Hektor

La plateforme
Interkab Connect

Le site & référencement 
Studio Web

Tous les outils de 
La Boutik

L'organisme de formation 
Akadémie
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Lorsque vous souscrivez à Interkab Solutions, vous recevez votre Kit de Bienvenue en agence ! 
Cette box contient tout le nécessaire pour commencer à bénéficier de l’ensemble de vos 
services et avantages

  Guide de démarrage
   

  Guide des remises
   

  Flyer clé USB
   

  Catalogue de formations exclusives
   

  Book de présentation des services
   

  Sticker Interkab
   

  Dossiers de vente & de location

  Goodies & supports de communication

À la souscription, recevez 
votre Welcome Box 
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La + grande 
communauté 
d'agents immobiliers 
indépendants

Une dynamique 
collective & des 
synergies locales

En rejoignant la première communauté 
des agents immobiliers indépendants, 
vous multipliez les oppor tunités 
business sur votre territoire en 
rencontrant les acteurs locaux qui 
comptent.

Ensemble, vous projetez une vision 
augmentée du métier, entre confiance 
et performance. 

LE LABEL DES AGENTS IMMOBILIERS INDÉPENDANTS
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Une 
ambassadrice 
nationale 

Le premier événement 
100% dédié aux 
indépendants 

Sandra ViricelSandra Viricel

L’agent immobilier, connue du grand public 
pour sa participation régulière à l’émission 
star de M6 «Recherche appartement ou 
maison» est l’ambassadrice officielle du 
groupement Interkab !

C’est avant tout une fervente utilisatrice de 
la solution, aussi bien dans le cadre de son 
activité de directrice d’agences à Lyon, que 
dans son rôle de chasseuse immobilière 
pour l’émission.

C’est donc tout naturellement qu’elle prône 
et défend les valeurs d’Interkab auprès des 
professionnels et de tous les Français !

La communauté interkab prend vie le temps d'une 
soirée, dans les plus grandes villes de France. ​

Une occasion unique de célébrer votre puissance 
collective et créer de la valeur, entre indépendants !

Le baromètre 
des indépendants
L'Observatoire Interkab est né d'un constat simple : les agents 
immobiliers indépendants représentent les 2/3 des agences 
en France, et pourtant.. ils sont très rarement interrogés, alors 
qu'ils sont majoritaires sur le marché immobilier français.

En fédérant ainsi la 1ère communauté des indépendants, la 
mission de l’Observatoire Interkab  est de suivre les évolutions 
du marché immobilier, en décrypter les grandes tendances 
à l’échelle nationale et locale et de porter la voix de tous les 
indépendants de France.​

LES MÉDIAS EN PARLENT
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Sticker vitrine Sticker vitrine long



Célébrez votre 
indépendance 
avec le label 
Interkab !
Revendiquez votre 
appartenance à Interkab ! 
Vous faites partie de la plus grande communauté 
d’experts immobiliers indépendants : faites-le 
savoir ! 

Depuis la façade de votre agence jusqu’à la 
vitrine, vous affichez votre adhésion active à la 
communauté et apportez à vos clients l’assurance 
du meilleur accompagnement du marché.

Vous êtes 
indépendant 
et le restez !

Grâce à l’enseigne et le sticker Interkab, montrez 
votre appartenance à Interkab tout en conservant 
votre identité. 

Avec le label Interkab, la marque c'est vous !

Enseigne drapeau



PROPOSÉE PAR

Le label des agents immobiliers 
indépendants

Contactez- 
nous !

la-boite-immo.com

contact@la-boite-immo.com
0 812 05 00 11

Vous aussi, faites l'expérience 
de la puissance collective, 
obtenez le label Interkab


