
CAS CLIENT 
 RENFORCER SA MARQUE EMPLOYEUR POUR FIDÉLISER 

ET ATTIRER LES TALENTS.

CAS CLIENT 

Talent BS en quelques chiffres

Création
Créé il y a 10 ans 

Entités
Près de 12 agences 
partout en France 

Effectifs
Plus de 120 

collaborateurs en 
France

Le besoin

Avec ce dispositif, Talent Business Solutions sou-
haite faire bénéficier ses collaborateurs des bien-
faits du vélo. 

Aussi bien pour leurs déplacements professionnels 
que personnels. En effet, en plus de pratiquer une 
activité physique, le vélo est un moyen de transport 
écologique qui permet d’éviter les embouteillages 
ou l’affluence dans les transports en commun.

Cette solution de mobilité fait partie des avantages 
sociaux proposés par Talent Business Solutions 
pour fidéliser les collaborateurs et attirer de nou-
veaux talents

Contexte 

Parce que se sentir bien au travail, c’est être plus performant, Talent Business Solutions souhaite développer 
cette culture du bien-être au travail en mettant à la disposition des avantages sociaux innovants.

hello@zenride.co

Cas client - Talent Business Solutions

Objectif : Attirer et fidéliser les talents 

https://zenride.co/


“ Difficile de faire du sport quand on a de 
beaux projets pro, beaucoup d’activités 
perso dans la musique, et 2 beaux 
enfants… TBS me permet déjà de faire du 
handball toutes les deux semaines grâce 
à notre équipe corpo et maintenant de 
faire du vélo dans des supers conditions ! 
Mon objectif : faire plus de sport sans 
avoir à trouver de moments précis dédiés 
uniquement à ça. J’ai une activité phy-
sique maintenant pour : faire les courses, 
aller voir les amis et la famille, aller au 
travail bien sûr ! Et en bonus : je peux 
réduire l’utilisation de ma voiture ! ”

Directrice des opérations - DRH
Tsélia Bordjel
Témoignage

Challenges 
Accessibilité

Equité 

Gestion 

Performances

Proposer un service accessible partout en France avec la 
même qualité de service. 

Proposer le vélo qui correspond au besoin de chaque 
collaborateur et qui lui convient le mieux.

Proposer une plateforme clé-en-main pour faciliter la 
gestion et assurer une disponibilité permanente.

Capacité à mesurer les résultats de l’impact suite à la 
mise en place du service Zenride.
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Anfa, premier utilisateur du service Zenride 
chez Talent Business Solutions

https://zenride.co/clients/talent-business-solutions/#TBS


Solution

Pertinence

Accompagnement

Accessibilité 

Procédures

“On a sélectionné Zenride parmi plusieurs entreprises. C’est elle qui nous parassait la plus 
organisée et la plus sérieuse. Il fallait innover dans les avantages sociaux, et le vélo de fonction 
répond totalement à ça. C’est un avantage concurrentiel à faible coût.

“C’était l’entreprise qui été la plus transparente avec nous car on cherché un partenaire de 
confiance. Zenride est là à chaque étape et ça nous facilite la vie.”

“La catalogue exhaustif de vélo permet à chaque collaborateur d’avoir son vélo adapté.” 

“La gestion de la paie me prend 5 minutes par collaborateurs.” 
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Utilisation 
“Chez Talent BS on a des collaborateurs qui sont prêt à abandonner leur véhicule de fonction.”

Communication
“On a fait d’abord une enquête prélémini-
are avec Zenride. Ça a créé une petite 
émulation, ça génére des discusions 
autour du vélo.”

Christel Padilla 
Responsable RH Talent Business Solutions

Voir la page 
Talent BS

https://www.talent-bs.com/2022/12/05/on-se-met-au-velotaf-chez-tbs/


Résultats
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de taux de pénétration 
(inscrits/ salariés 

éligibles)

30%

 vélos 
en parc 

12

agences Talent 
Business Solution 
partout en France

12

de prise en charge par 
l’employeur 

80%

de CO2 économisés par 
salarié sur 1 an

320kg

de carburant écono-
misés / an / vélo

300€

Voir le
webinaire

Lancement : Novembre 2022

https://4665295.fs1.hubspotusercontent-na1.net/hubfs/4665295/Webinaire%20Zenride%20x%20Talent%20BS.mp4


Zenride est la première société de location longue 
durée de vélos pour les entreprises en France. Créé 
en 2018, Zenride est devenu l’acteur de référence de 
location de vélos pour les entreprises et leurs 
collaborateurs. Disponible partout en France, Zen-
ride propose un service qui est adopté par les entre-
prises engagées, modernes et responsables.

Nous proposons le premier service permettant un 
accès à un vélo grâce aux entreprises. Il permet de 
ne pas faire porter le poids du coût à l’utilisateur, 
tout en garantissant un vélo de qualité puisque l’en-
tretien, l’assistance et l’assurance sont pris en 
charge. Zenride est le premier service de vélo per-
sonnel d’entreprise. Un service financé à hauteur de 
70% par l’employeur et de 30% par le salarié. Dans le 
même temps, plusieurs types de services sont 
ajoutés à la location comme casque, antivol, l’entre-
tien des vélos, l’assistance 24h/24, et enfin, une 
assurance.

Nous vous accompagnons pour développer une 
mobilité plus durable, plus sobre et plus inclusive.

À propos de Zenride
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Pierre-Jean

Son coup de coeur ? Un vélo avec assistance électrique, de 
fabrication française !

Son objectif ? Réduire l’utilisation de sa voiture. 30 minutes de 
vélo pour aller au vélo, c’est bien pour la planète et pour faire 
du sport.

Anfa

Son coup de coeur ? Un vélo avec assistance électrique et une 
autonomie pour aller jusqu’à 63km !

Son objectif ? Faire du sport sans devoir y dédier trop de 
temps.

https://zenride.co/

